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								    				    ¿Cómo construir un buen discurso argumentativo? - Conociendo de antemano los argumentos en contra de tu punto de vista, para que así los puedas rebatir con propiedad. - Entregando información certera y objetiva. - No incluyendo datos que resulten re sulten difíciles de probar, vagos o dudosos. - Expresndose !ya sea escrita u orlamente" de una manera simple y clara, utili#ando correctamente conectores y ejemplos que apoyen tu postura e ideas. - $ratando con respeto las ideas ajenas y que t% no compartas. - &rdenando de manera estructurada, lógica y secuencial las informaciones,  planteamientos, puntos de vista, ra#onamientos. 'ara ello, un texto o discurso argumentativo puede tener la siguiente secuencia( ). 'lanteamiento del tema o problema. *. +esea de las distintas posturas o puntos de vista respecto de l. . 'lanteamiento resumido de nuestra posición !tesis a sustentar". /. 0rgumentos 0rgumentos que apoyan a poyan nuestro punto de vista. 1. +esumen o conclusión. 2n discurso es un pensamiento o ra#onamiento prolongado expresado por uno o ms individuos. +epresenta una exposición de forma oral y generalmente estn dirigidos 3acia una o varias personas. 4e componen por tres puntos fundamentales( el tema del discurso, el presentador y el auditorio. Es importante adems la etapa previa del discurso o sea su elaboración correcta para lograr los fines deseados. 5eamo 5eamoss un ejemplo de estudio previo de un discurso.



Pasos para la elaboración de un discurso: 1) ¿Qué es lo que deseamos lograr con nuestro discurso?



$enemos que tener en claro el objetivo final del discurso. Ejemplos de respuestas( 6ue el auditorio me vote a mí como 'residente. 6ue el auditorio 3aga donaciones para el club 7uracn de f%tbol. 6ue el auditorio compre ropa de abrigo para los nios 3urfanos de 8ima, 'er%. 6ue el auditorio est de acuerdo en la elaboración del proyecto. 2) ¿Qué palabras transmitirán de forma clara la temática del discurso?



 8a denominación o título del discurso tiene que llamar la atención y ser de sencilla comprensión. $ambin debe lograr el inters de los particulares para que logren identificarlo fcilmente. Ejemplos de respuestas( El 'residente que todos queremos. 0yudemos todos con las donaciones al club 7uracn. Colaboremos con la Escuela '%blica de la ciudad. 3) ¿e que manera termino el discurso?



2na reflexión final siempre es importante a la 3ora de la finali#ación del discurso. $ambin es importante motivar a los oyentes para determinada tarea a llevar a cabo. Ejemplos de respuestas( 90yudemos a los pequeos de la 5illa :iseria; 90poye a 4ebastin 0breu como nuevo 


4iempre en un discurso unos temas son ms importantes que otros, por lo que tendremos que establecer un orden adecuado. 7abr que ordenarlo desde su  problemticas 3asta su posible solución. Ejemplo de orden en un discurso( 'roblemtica( por mala actuación del 3ogar de menores, los pequeos estn enfermos y no concurren a la escuela. 4olución( 8o mejor ser conseguir dineros suficientes para la mejor atención sanitaria de los pequeos y su reintegro inmediato a los estudios. #) $laborando la %ntroducción



8a interrogante que nos tenemos que plantear aquí sería >Cómo lograr anticipar el tema del discurso? En el punto anterior ya definimos el orden por lo que debemos emplearlo  para reali#ar una interesante introducción. 4u extensión tiene que depender de los tiempos que dispongamos para la presentación del discurso. Ejemplos de introducciones de discurso(



 En primer trmino anali#aremos la problemtica de... En segundo trmino, sealaremos las mejores soluciones para... Como primer punto detallemos los perjuicios de... Como segundo punto estudiemos lo ms conveniente para.... &) 'as primeras frases



$ambin es necesario establecer los primeros vocablos a emplear, lo que nos ayudar a lograr la mxima atención por parte de los oyentes. 2n discurso con importantes @primeras palabras@ podr despertar el inters de todos los presentes. Ejemplos de primeras palabras a utili#ar( 9$res cosas son fundamentales para el proyecto son...; >Cómo reaccionaría usted si en la escuela de su pequeo no 3ay...? () aludo despedida



El saludo o despedida final es algo que queda a criterio de cada orador. Es una opción que a veces se 3ace necesaria y en otras no tanto, dependiendo del discurso y el auditorio. 


8a prctica y ensayo de todos los discursos es fundamental. 0dems tambin resulta muy positivo ensayarlo ante una grabadora para despus anali#ar los posibles errores cometidos. El empleo de un cronómetro para el ensayo es tambin importante.



) $lige tu tema, 2n buen discurso es sobre una cosa. 


4i el discurso es para la escuela y es completamente abierto, escoge un tema del cual te apasiones fcilmente. 8os mejores discursos tienen poco que ver con el argumento y ms con la entrega y el cora#ón puesto en l por parte del orador. 4i



  puedes adentrarte en l, las posibilidades son de que tu audiencia tambin lo 3aga. $ncuentra tu propósito o tesis, >'or qu vas a dar un discurso sobre este tema?!@:i  profesor me lo pidió@ o @tengo que 3acerlo@ no es una ra#ón". >6u quieres decir verdaderamente? >'or qu crees lo que crees? >'or qu otros estn de acuerdo contigo? Andica la esencia de tu discurso en una oración. $sa es tu tesis. •



8a @tesis@ es conversación de un reporte, sí. 'ero un buen discurso es como un reporte informal. 0%n necesitas un punto para alcan#ar tu objetivo. 4i ests escribiendo un discurso sobre un evento en tu vida, a%n necesitas un mensaje. $u tema puede ser la experiencia cercana a la muerte, casi fatal, que tuviste el ao  pasado. 'ero tu tesis o propósito debe ser promover el uso de cinturones de seguridad. Cuando necesites respaldar eso, @me salvó la vida@ es muy difícil de rebatir. o



2n discurso debe 3acerse por una buena ra-ón. 'ara inspirar, para instruir, para conseguir apoyo o para llevar a una acción son propósitos nobles. 'ero no para simplemente quejarse, para alimentar el ego del orador, para alabar, para intimidar o para avergon#ar. 6ue conste.



 "rgan.-ate, +ecuerda que todos los grandes discursos !e incluso aquellos no tan grandiosos" requieren @forma@( introducción, los rellenos !el cuerpo" y la conclusión. 2n discurso no es una manc3a amorfa o cadenas de espaguetis enredados. No son reta#os y peda#os puestos juntos. •



El viejo dic3o es fuerte de vencer para darle forma a tu discurso( @ %ntroducción( diles lo que quieres decirles. Cuerpo( díselo. Conclusión( diles lo que les dijiste@. Eso es exactamente cómo debes pensar la estructura de tu discurso.



•



'ara el cuerpo, toma al menos tres puntos para respaldar tu argumento. 4i se entrela#an uno con el otro, a%n mejor. 0l principio, 3a# una lista. 'uedes elegir los puntos ms fuertes despus.



/ /repárate para ser persuasivo, $endrs que 3acer esto de cualquier manera que  puedas. 4i tus puntos no son fuertes en lógica, tendrs que rellenarlos con otras ra#ones. 4i no ests persuadindolos a estar de acuerdo contigo con un tema, al menos tendrs que aferrarlos a cada palabra. •



•



8as referencias de 'latón sobre et3os, pat3os y logos sern %tiles aquí. 8leva a la audiencia a un acuerdo por medio de tu credibilidad !et3os" o utili#ando la de otros !cuando piensas en 7anes, >piensas es ropa interior de calidad o piensas en :ic3ael Bordan? Correcto.", manipulando sus emociones !pat3os" o al simplamente usando la lógica !logos". Ninguna es necesariamente ms fuerte o ms efectiva que las otras. $odo depende del punto que quieres demostrar.
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Discusión



Cómo escribir y dar un discurso / partes(8o ms bsico7acer que sea efectivo


Anuncio Parte 1 de 4: Lo más básico 1. 1 Elige tu tema. n buen discurso es sobre una cosa. Debe !aber un mensa"e #ue tenga #ue $er con la ocasión del discurso. Debe re%e"ar los intereses de tu audiencia& las sensación de la ocasión y& a'n me"or& tener algo #ue decir #ue sea rele$ante. o



(i el discurso es )ara la escuela y es com)letamente abierto& escoge un tema del cual te a)asiones *ácilmente. Los me"ores discursos tienen )oco #ue $er con el argumento y más con la entrega y el cora+ón )uesto en ,l )or )arte del orador. (i )uedes adentrarte en ,l& las )osibilidades son de #ue tu audiencia tambi,n lo !aga.



Anuncio -. Encuentra tu propósito o tesis. Por #u, $as a dar un discurso sobre este tema/02i )ro*esor me lo )idió o tengo #ue !acerlo no



 es una ra+ón3. u, #uieres decir $erdaderamente/ Por #u, crees lo #ue crees/ Por #u, otros están de acuerdo contigo/ 5ndica la esencia de tu discurso en una oración. Esa es tu tesis. o



La tesis es con$ersación de un re)orte& sí. Pero un buen discurso es como un re)orte in*ormal. A'n necesitas un )unto )ara alcan+ar tu ob"eti$o. (i estás escribiendo un discurso sobre un e$ento en tu $ida& a'n necesitas un mensa"e. 6u tema )uede ser la e7)eriencia cercana a la muerte& casi *atal& #ue tu$iste el a8o )asado. Pero tu tesis o )ro)ósito debe ser )romo$er el uso de cinturones de seguridad. Cuando necesites res)aldar eso& me sal$ó la $ida es muy di*ícil de rebatir. 



n discurso debe !acerse )or una buena razón. Para ins)irar& )ara instruir& )ara conseguir a)oyo o )ara lle$ar a una acción son )ro)ósitos nobles. Pero no )ara sim)lemente #ue"arse& )ara alimentar el ego del orador& )ara alabar& )ara intimidar o )ara a$ergon+ar. ue conste.



9. 9 Organízate. ecuerda #ue todos los grandes discursos 0e incluso a#uellos no tan grandiosos3 re#uieren *orma: introducción& los rellenos 0el cuer)o3 y la conclusión. n discurso no es una manc!a amor*a o cadenas de es)aguetis enredados. ;o son reta+os y )eda+os )uestos "untos. o



o



El $ie"o dic!o es *uerte de $encer )ara darle *orma a tu discurso: Introducción: diles lo #ue #uieres decirles. Cuerpo: díselo. Conclusión: diles lo #ue les di"iste. Eso es e7actamente cómo debes )ensar la estructura de tu discurso. Para el cuer)o& toma al menos tres )untos )ara res)aldar tu argumento. (i se entrela+an uno con el otro& a'n me"or. Al )rinci)io& !a+ una lista. Puedes elegir los )untos más *uertes des)u,s.



4. 4 Prepárate para ser persuasivo. 6endrás #ue !acer esto de cual#uier manera #ue )uedas. (i tus )untos no son *uertes en lógica& tendrás #ue rellenarlos con otras ra+ones. (i no estás )ersuadi,ndolos a estar de acuerdo contigo con un tema& al menos tendrás #ue a*errarlos a cada )alabra.



 o



Las re*erencias de Platón sobre et!os& )at!os y logos serán 'tiles a#uí. Lle$a a la audiencia a un acuerdo )or medio de tu credibilidad 0et!os3 o utili+ando la de otros 0cuando )iensas en 


Anuncio Parte - de 4: $o. grado& es im)ortante no )onerse demasiado esot,rico. En otras )alabras& utili+ar )alabras #ue ellos entenderán y a)reciarán. Ada)ta tu discurso a tu audiencia. u, #uieren escuc!ar/ o



Dic!o esto& #u, es lo #ue realmente #uieren escuc!ar a!ora/ ;o #uieres des)erdiciar tiem)o e7)licando conce)tos con los #ue ya están *amiliari+ados. ? )eor& asumir #ue saben las cosas básicos y con*undirlos !orriblemente. Ponte en sus +a)atos mientras escribes. u, conocimiento general necesitas antes de )asar a la carne de tu argumento/



-. Captura su atención. Estrec!a tus manos con ellos& @gurati$amente )or su)uesto. 


o



o



El e7 Emba"ador obert (trauss acostumbraba comen+ar su )artici)ación así: Antes de em)e+ar este discurso& tengo algo #ue decir. Cuál es tu ganc!o/ sa tu sonrisa sincera& incluso en tu escritura. Las audiencias )odrán notarlo. uerrás iniciar con una interesante an,cdota corta #ue )ueda conectarse con la situación. Con*orme escribas& )iensa en lo #ue le dirías a un amigo. Entre más cómodo y abierto est,s& tu audiencia se sentirá más atraída )or ti. Elige cómo te e7)resas como si estu$ieras teniendo una con$ersación con alguien #ue te sienta a gusto y



 cómodo )ara mostrar tus emociones. n discurso con el cora+ón es el más emoti$o. 9. 9 Enfócate en tu mensae. Para algunos& es *ácil des$iarse de la senda )rinci)al o tratar de atacar demasiadas cosas a la $e+. 6u discurso tiene un mensa"e y es la 'nica cosa #ue debe ser tratada com)letamente. ;o te en*o#ues en los detalles o& lo #ue es )eor& en algo com)letamente sin relación. tu audiencia #uedará )ensando #u, es lo #ue está sucediendo. o



Enmara8ar las cosas !ará )erder su atención. Cuando tienes un )unto e7)uesto y tratado& no temas seguir adelante. 6ienes más )untos #ue merecen el *oco de atención. ?tórgales a cada uno una e7tensión )are"a.



4. 4 Ilustra el discurso. 


Esto )uede tomarse de di*erentes maneras. (i $as a !ablar a tu e#ui)o de negocios sobre los )obres n'meros de este a8o& )oner una *otogra*ía de sus *amilias !ambrientas )ara !acer #ue traba"en más duro no es una buena idea. Las imágenes deben ser utili+adas adecuadamente. (i estás !ablando de n'meros& utili+a grá@cos. (i estás !ablando de emociones& usa una *oto. Conoce el conte7to.



B. B Piensa en las pausas. Los me"ores actores son igualmente e*ecti$os 0si no es #ue más3 entre sus líneas. Escribe )ausas o tiem)os cuando #uieras #ue un )unto se )ro*undice. Las )ersonas lo notarán automáticamente& mirando& endere+ándose& inclinando su cabe+a !acia un lado y realmente escuc!ando el silencio. Eso es tomar el mando de una !abitación.



 o



Los discursos deben ser naturales. ;o leas del )a)el.  cuando !ablas& tienes )ausas. Esto no es )onerte lento o mostrar debilidad& es mostrar #ue dominas esto tan bien #ue estás !ablando como un )ro*esional e7)erto.



Anuncio Parte 9 de 4: Darle *orma a tu discurso 1. 1 Empieza con una introducción fuerte. Abre con una gran declaración #ue ca)tará la atención de la audiencia. ecuerdas ese ganc!o del #ue !ablamos/ Ese se utili+aa!ora. (um,rgete bien en el tema& !aci,ndolo )ersonal y mostrando tu lado !umano. o



Em)e+ar con obser$aciones o citas im)ortantes inmediatamente establecerá credibilidad. (olo no uses el diccionario 2erriam ebster como tu *uente e7)erta. E$ita los lugares comunes a toda costa.



-. "tiliza t#rminos inclusivos para individuos. (e8ala nuestras cosas 0nuestro e#ui)o& nuestra ciudad& estado o )aís& nuestra escuela& nuestro grado& nuestro traba"o& nuestra gente y nuestro )roductocandidato& etc3. 6u audiencia se $erá más incluida y tendrá sentimiento de )ertenencia. (i nosotros sentimos de esa manera& sentirán la )resión de sentir de esa misma manera tambi,n. o



En un discurso de ;elson 2andela& em)e+ó con 


9. 9 Construye el cuerpo del discurso.  Esta )arte debe contener los )untos )rinci)ales del tema y el so)orte )ara uno de ellos. Esa lista #ue !iciste antes/ Acórtala a unos tres. Cuáles son los más con$incentes/ o



Comien+a con tu )unto más *uerte. uerrás #ue tu audiencia em)iece $iendo cero agu"eros a tra$,s de tu argumento. Ponlos



 de tu lado antes #ue tengan la )osibilidad de $ean )e#ue8eces en lo #ue tienes #ue decir. o



o



Pon tu argumento más d,bil en el medio. Estas !aciendo un sándic! )ara !acerlo más ol$idable. & de !ec!o& así será.  6ermina con tu segundo argumento más *uerte. uerrás )ulir alguna arruga rumbo al @nal. Encarrílalos de nue$o& redondeando tu argumento con tus 'ltimas )ie+as de e$idencia.



4. 4 $en cuidado con las transiciones.  Construye transiciones claras y sensibles de un )ensamiento al siguiente. El mayor error de los oradores y escritores es asumir #ue la gente seguirá los pasos de lógica sobre el lugar& el tiem)o o los cambios de ideas. E7)lica detalladamente a tu audiencia cuando estás dando un giro en tus )ensamientos& con *rases como: Como un e"em)lo de esto& )ueden $er... o esto nos lle$a de $uelta a un )roblema más grande de... y así sucesi$amente. o



Las transiciones no deben solamente ir entre )untos dentro del cuer)o sino tambi,n des)u,s de la introducción y antes de la conclusión. De nue$o& tu discurso es un traba"o co!esi$o& no una serie de )untos #ue *uncionan de *orma inde)endiente. 2u,strale eso a tu audiencia a tra$,s de transiciones claras.



B. B $ermina con una conclusión %rme.  Concluye con un cierre )oderoso& resumiendo lo #ue llegaste a decir a este lugar. D,"alos con una )regunta o )ensamientos de im)licaciones& d,"alos con algo. u, #uieres #ue sea ese algo/ o



o



e)ite las ideas cla$es. 


Anuncio



 Parte 4 de 4: Des)u,s de tu )rimer borrador 1. 1 Envíaselo a alguien. Esto será lo más bene@cioso #ue )uedas !acer. 6rata de acudir a alguien #ue sea lo más similar a tu audiencia como sea )osible. (i tienen antecedentes similares& !ay más )osibilidades de #ue tengan la misma im)resión. o



Pídeles o)iniones. Encontraron algo con*uso/ 5nnecesario/ Con #u, )reguntas se #uedaron/ (iguieron tu lógica y terminaron )oni,ndose de acuerdo contigo/ Con #u, im)resión se #uedaron/



-. &evisa para tener más claridad. Con *recuencia& cuando escribimos cosas& e7iste una manera más sencilla de decir e7actamente lo mismo. e$isa tu traba"o con o"o )ara esto. 6oma cada oración como suena. Podrías !acerla más clara/ o



(i no estás claro& )odrías tener un buen )unto #ue no será a)reciado o será ob$iado com)letamente. La claridad es )osiblemente la cualidad más im)ortante )ara buscar en tu traba"o.



9. 9 'segura (ue tu tono es constante y adecuado.  (i suena como si tres )ersonas di*erentes lo escribieron& será di*ícil de seguir. Es más& si caíste en un lengua"e condescendiente o sim)lemente )or encima de sus conocimientos& igualmente estás en una )osición com)licada. Cómo encontrará tu audiencia el discurso/ o



4. 4



;o est,s tentado a $ol$erte grosero o desagradable )ara ca)tar su atención. Funcionará& )ero des)u,s de #ue termines de se8alar con el dedo y gritar& te desatenderán com)letamente.



 Escribe tu borrador %nal. na $e+ #ue tienes todo el contenido listo& )onlo en su *orma @nal. A#uí es donde es )osible #ue #uieras em)e+ar a usar tácticas )ara la )resentación. o



o



o



Escribe las )ausas. Aun#ue el discurso no debe ser leído directamente& ensayarlo con las )ausas escritas te ayudará a recordar cuando lo est,s )resentando. Anota algunas se8ales cor)orales. Aun#ue en 'ltima instancia deben ser naturales y no )ueden *ormar )arte de un guión& !acer algunas donde #uieras en*ati+ar un )unto con tu cuer)o 0con tu rostro& cara& etc.3 )uede ayudar a re*rescar tu mente en el )roceso de ensayo. 


Cómo escribir un buen discurso Escrito )or contributing riter •



•



•



•



Escribir un buen discurso se parece muc3o a 3acer un buen pastel. 8a clave del xito es contar con los ingredientes adecuados. Con apenas unos pasos sencillos, podrs dar un excelente discurso.



;i$el de di@cultad: 2oderado



 ?tras )ersonas están leyendo



•



Cómo escribir un buen discurso



•



Guenos temas )ara !acer discursos )'blicos



Instrucciones 1. 1 'reg%ntate cul es la idea ms importante. 7a# un esquema de los componentes clave de tu idea y del objetivo final del discurso. Cul es la idea principal que quiero comunicar? &bjetivo( >6u quiero que aprenda la gente de mi discurso? Esto debería ser simple por lo general, las personas aprenden dos o tres puntos clave. 'or este motivo, es mejor  escribir un discurso claro y bien planeado con un par de puntos sencillos que un discurso largo que confunda al p%blico.



-. Ancluye los tres elementos bsicos en tu discurso !al igual que en una resea o un ensayo". Antroducción( Es un resumen de los puntos que deseas comunicar. Esto llama la atención desde el principio y establece el tono del discurso. 4i comien#as con una introducción larga o confusa, el p%blico dejar de escuc3arte. Ejemplo de introducción( @El siguiente discurso trata sobre la comida italiana. 6uiero 3ablarles de esto porque 3a sido una parte importante de mi vida y me 3a ayudado a llegar a ser la persona que soy 3oy. $al ve# nunca probarn otra cosa que spag3etti, pero tal ve# estarn ms dispuestos a probar una mayor variedad de platos italianos@. 8a introducción debe ser interesante, puntual y no demasiado larga. $u vo# debe ser segura y alta, para ayudarte a captar el inters del p%blico desde el principio.



9. 9 En la segunda parte debes 3ablar de las ideas principales. En un discurso de )D minutos, puedes incluir un par de puntos. 'or ejemplo( qu es la comida italiana,  por qu me gusta, qu beneficios me trae comerla y algunas de las desventajas de consumir demasiada. 


  pi##a. 03ora tienes un prrafo de uno de tus puntos clave. 


4. 4 'asa a la conclusión. 0quí debes resumir tus puntos clave y recordar al p%blico lo que 3as dic3o antes. 'or ejemplo( @'or %ltimo, quisiera decirles que, en mi opinión, la comida italiana es una de las comidas ms deliciosas y satisfactorias del mundo. $iene muc3os tipos de pastas y salsas, y 3a ayudado a mi familia a lograr un sentimiento de unidad gracias a la comida... 94i no 3an probado la comida italiana, no tienen idea de lo que se estn perdiendo;@
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