
	
		
		    
			
			    
			
			
			    
			    
			    
			 
		    

		                     
				 Home
	 Add Document
	 Sign In
	 Register


			
			    
				
				    
					
					
					    
					

				    

				

			    

			

		    

		

	

	
    
	
	        	    
		    		Contratos, clases y Contratos modernos    	    

	    	    	Home 
	Contratos, clases y Contratos modernos


	

    




    
	
	    	    
		
		    
			
			    
				Que es el contrato  Clases de contrato  Contratos modernos...			    

			        			    
    				Author: 
				    					Brenda Bueno Salcedo				        			    

			    
			

			
			    

			     10 downloads
			     885 Views
			        			     666KB Size
			    			

			
			     Report
			

		    

		    
			
			    
				 DOWNLOAD .PDF
			    

			

			
			    
				
				
				    
				
				
				
				    
				
				
				    
				
			    

			    
				

			    

			

		    

		    

		    

		    
		    

		

            

            
                
                    Recommend Documents

                

		
		    									    
    
	
	    
	
    

    
	
	    
		Contratos Modernos	    
	
	
	    Descripción completa

	

    

    

    


						    
    
	
	    
	
    

    
	
	    
		Contratos Modernos	    
	
	
	    Descripción completa

	

    

    

    


						    
    
	
	    
	
    

    
	
	    
		35567491-contratos-modernos-tesis	    
	
	
	    

	

    

    

    


						    
    
	
	    
	
    

    
	
	    
		CONTRATOS COMERCIALES MODERNOS - FARINA.pdf	    
	
	
	    

	

    

    

    


						    
    
	
	    
	
    

    
	
	    
		CONTRATOS COMERCIALES MODERNOS - FARINA.pdf	    
	
	
	    Descripción completa

	

    

    

    


						    
    
	
	    
	
    

    
	
	    
		Lorenzetti R. - Contratos Modernos	    
	
	
	    Descrição: Derecho Civil III - Argentina - Doctrina

	

    

    

    


						    
    
	
	    
	
    

    
	
	    
		Contratos Modernos Perú	    
	
	
	    Descripción: Es un documento donde se plasman varios contratos atípicos o modernos, de acuerdo a la legislación nacional vigente.

	

    

    

    


						    
    
	
	    
	
    

    
	
	    
		Contratos Modernos Roberto	    
	
	
	    CONTRIBUYO CON EL TRABAJO ACADEMICO DE CONTRATOS MODERNOS DEL AÑO 2013 DE LA U.A.P.Descripción completa

	

    

    

    


						    
    
	
	    
	
    

    
	
	    
		Contratos Modernos-Informe Derecho Empresarial	    
	
	
	    

	

    

    

    


						    
    
	
	    
	
    

    
	
	    
		Contratos	    
	
	
	    

	

    

    

    


						    
    
	
	    
	
    

    
	
	    
		CONTRATOS	    
	
	
	    Descripción completa

	

    

    

    


						    
    
	
	    
	
    

    
	
	    
		CONTRATOS	    
	
	
	    DIREITO ADMINISTRATIVO (CONTRATOS)Descrição completa

	

    

    

    


						    
    
	
	    
	
    

    
	
	    
		Contratos	    
	
	
	    Descripción completa

	

    

    

    


						    
    
	
	    
	
    

    
	
	    
		Clases-de-Contratos-ModalesNormas-ComunesDesnaturalización.docx	    
	
	
	    

	

    

    

    


						    
    
	
	    
	
    

    
	
	    
		Contratos Informáticos y Telemáticos	    
	
	
	    contratos telematicosDescripción completa

	

    

    

    


						    
    
	
	    
	
    

    
	
	    
		Contratos Principales y Accesorios	    
	
	
	    Descripción completa

	

    

    

    


						    
    
	
	    
	
    

    
	
	    
		(Negocios y Contratos) - Copia	    
	
	
	    negocios y contratosDescripción completa

	

    

    

    


						    
    
	
	    
	
    

    
	
	    
		Modelos y Contratos	    
	
	
	    Modelos y contratos utilizados para apertura de empresas en Paraguay. De uso didáctico.Descripción completa

	

    

    

    


						    
    
	
	    
	
    

    
	
	    
		Contratos Civiles y Mercantiles	    
	
	
	    APUNTES CONTRATOS CIVILES Y MERCANTILESDescripción completa

	

    

    

    


						    
    
	
	    
	
    

    
	
	    
		Contratos Tipicos y Atipicos	    
	
	
	    

	

    

    

    


						    
    
	
	    
	
    

    
	
	    
		CONTRATOS TÍPICOS Y ATÍPICOS	    
	
	
	    

	

    

    

    


						    
    
	
	    
	
    

    
	
	    
		contratos-manual.pdf	    
	
	
	    

	

    

    

    


						    
    
	
	    
	
    

    
	
	    
		Los Contratos	    
	
	
	    Descripción completa

	

    

    

    


						    
    
	
	    
	
    

    
	
	    
		CONTRATOS ASOCIATIVOS	    
	
	
	    

	

    

    

    


					    		

            

        

        
	                	
		

		
		        		    
    			
			    				
			        			

    		    

		    		    
			
			    
								    				    UNIVERSIDAD NACIONAL DE EDUCACIÓN UNIVERSIDAD ENRIQUE GUZMAN Y VALLE”



CONTRATOS  UNIVERSIDAD NACIONAL DE EDUCACIÓN ENRIQUE GUZMAN Y VALLE”



ALUMNA: BUENO SALCEDO, BRENDA



2015



 DEDICATORIA  Agradecer a Dios por todas las bendiciones que ha derramado en nosotros; por guiarnos en nuestro proceso formatio! que con mano firme nos llee a lograr el "#ito espiritual $ personal! por elegirme como hi%a su$a $ por  darme darme esta esta fami famililia a que que con con perse persee era ranc ncia ia!! comprensión $ amor a haciendo de m& una persona que tienes los pies firmes $ que sabe que todo cuanto ha tenido $ tendr' es por la obra $ gracia de (uestro )e*or +esucristo.



INDICE Dedicatoria…………………………………………………. Dedicatoria……………………… ………………………….……………………..1 ……………………..1 Índice……………………………………………………. Índice………………………… …………………………...………………….. ..………………….........2 .......2 Introducción……………………………………………………… Introducción………………………… …………………………………….…….…4 ……….…….…4



1



Pág.



 DEDICATORIA  Agradecer a Dios por todas las bendiciones que ha derramado en nosotros; por guiarnos en nuestro proceso formatio! que con mano firme nos llee a lograr el "#ito espiritual $ personal! por elegirme como hi%a su$a $ por  darme darme esta esta fami famililia a que que con con perse persee era ranc ncia ia!! comprensión $ amor a haciendo de m& una persona que tienes los pies firmes $ que sabe que todo cuanto ha tenido $ tendr' es por la obra $ gracia de (uestro )e*or +esucristo.



INDICE Dedicatoria…………………………………………………. Dedicatoria……………………… ………………………….……………………..1 ……………………..1 Índice……………………………………………………. Índice………………………… …………………………...………………….. ..………………….........2 .......2 Introducción……………………………………………………… Introducción………………………… …………………………………….…….…4 ……….…….…4



1



Pág.



 CAPITULO I 1. ,rigen del contrato…………..…….………………..….… contrato…………..…….………………..….…………………..…………………..…istoria………………………………..…………… ………..…………………….………………... ……….………………..../ ./ 1.1 istoria……………………… 1.2 0erspectia omana…...………………… omana…...…………………………..……………… ………..…………………….…. …….…. 1.3 0erspectia riega…………………………. riega…………………………..……….……..… .……….……..…………….…5 ………….…5



CAPITULO II 2. 6l contrato en los tiempos modernos...……..…………… modernos...……..……………………………....7 ………………....7 2.1 istoria……………………… istoria…………………………………………………… ………………………………………………..18 …………………..18 2.2. 6olución $ crisis del concepto………………..…………………………..11 concepto………………..…………………………..11 2.3. 9oncepto de contrato………………….. contrato…………………..…….…………………… …….………………………..…...12 …..…...12



CAPITULO III 3. :unciones del contrato…………………………..……….……..……………13 contrato…………………………..……….……..……………13 3.8.1 9oncepto………………………….. 9oncepto…………………………..……….……..……… ……….……..…………….….…14 …….….…14 3.8.2 :unciones del contrato…………………………..…. contrato…………………………..….…………….…1…………….…13.1 6lementos del contrato 3.1.1 9oncepto………………………….. 9oncepto…………………………..……….……..…….… ……….……..…….………….…1/ ……….…1/ 3.1.2 6lementos del contrato………………………….….. contrato………………………….…..………………1 ………………1 3.2. 0artes 0ar tes del contrato………………………….. contrato…………………………..……….……..……… ……….……..……………...15 ……...15 3.3. Interpretación del contrato………………………… contrato …………………………..……….…….. ..……….……..…..…17 …..…17 3.3.1 9oncepto………………………………… 9oncepto………………………………………..……….……. ……..……….……..………17 .………17 3.3.2 :ases de la interpretación del contrato…………………………..... contrato…………………………......28 .28



CAPITULO IV 4. 9lases de 9ontratos…………………………. 9ontratos…………………………..……….……..….. .……….……..…..………......21 ………......21 4.1 9ontratos nilaterales $ 


2



Pág.



 4.3 9ontratos ,nerosos $ ratuitos………………………….. ratuitos…………………………..……….…....24 ……….…....24 4.4 9ontratos de =racto >nico $ )ucesio…………………..…..…… )ucesio…………………..…..………....2…....24.- 9ontratos de 6%ecución inmediata…………………..……… inmediata…………………..……………..…...2……..…...24./ 9ontratos por (egociación…………………..…..…… (egociación…………………..…..………………...….... …………...…....2/ 2/ 4. 9ontratos =&picos $ At&picos…………………..…..………...… At&picos…………………..…..………...……….....2 …….....2 4.5 9ontratos 9oligados o cone#os…………………..…..………… cone#os…………………..…..……………......25 …......25 4.7 9ontratos 0rincipales $ Accesorios…………………..…. Accesorios…………………..…..…………....25 .…………....25



9A0I=?, @ -. 9ontratos odernos……………………………………… odernos……………………………………………...………27 ……...………27 -.8.1ese*a istórica $ Definición…………………… Definición………………………………...38 …………...38 -.1 9ontrato de leasing o arrendamiento………………………. arrendamiento……………………….……..31 ……..31 -.2 :ranquicia…………………………… :ranquicia………………………………………………………… ………………………………..32 …..32 -.2.1 ?as arcas………………………… arcas…………………………………………………….. …………………………..33 33 -.3 6l :actoring…………………………… :actoring……………………………………………………… ……………………………….34 …….34 -.4 6l Barrant……………………………………………… Barrant………………………………………………………………3………………3-.- 6l Cno o…………………………………………………… o……………………………………………………………3/ ………3/



/. 9onclusiones .eferencias .eferencias 


INTRODUCCIÓN 3



Pág.



 na de las formas que el hombre ha utiliFado para desarrollarse en el 'mbito económico $ social es a tra"s del intercambio de bienes $ sericios proocando as& su enriquecimiento! tal intercambio se realiFa por diferentes medios! siendo uno de los principales el contrato. Inicialmente estas relaciones económicas se realiFan sin ninguna regulación legal; sin embargo! con el paso del tiempo se ha llegado a codificaciones que han de%ado de ser rudimentarias $ eitan iolaciones que ponen en riesgo la equidad en las operaciones de derechos $ obligaciones. 6s por eso necesario analiFar el origen del ocablo contrato; que etimológicamente proiene del lat&n contractus $ significa pacto. As& pues! el concepto de contrato se remota al derecho omano de la Gpoca imperial! los 


en la 6dad oderna! los teóricos del Derecho



(atural! que en cierta medida seculariFaron las ideas preias al derecho canónico $ admitieron sin resera la oluntad como fuente de obligaciones. )in embargo otra tendencia del contrato moderno es que desea del criterio indiidualista que antes priaba! sustitu$"ndolo por un criterio de contenido social! por lo que tiende a proteger a la parte d"bil! procurando una me%or  distribución de la riqueFa.
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 CAPÍTULO I ,I6( D6? 9,(=A=,



1.1 HISTORIA
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 Ha en el tercer milenio antes de +esucristo! en esopotamia la escritura encuentra e#presión %ur&dica en contratos de compraenta de fincas $ esclaos mientras el concepto de ho$ del contrato! al cual se est' habituado! parece algo natural $ mu$ claro! es sin embargo un concepto mu$ reciente. Descubrir los secretos del contrato a tra"s de la historia es una meta que sólo se puede lograr fragmentariamente $ se refle%a en el contrato primitio! que empu%a al deudor a los Dioses infernales! aqu& la mentalidad reci"n alcanFa un estad&o prelógico! es decir que se utiliFaba la magia como rituales. 0or ello los etnólogos de esas "pocas conclu$eron que en las sociedades m's antiguas tuieron la incapacidad de abstracción que les imped&a disociar el presente del futuro. 6s aqu& donde sus manifestaciones m's antiguas Jel contratoK carece de la connotación económica que ho$ lo distingue! pues antes de ser inculo de inter"s! es una alianFa total de los contratantes; 6%emplo de ello sonL 6l fest&n acompa*ado de danFas. 6ntonces! cuando ese sólo gesto era muestra de confianFa $ cuando los tama*os de los mercados eran peque*os! con endedores $ consumidores inculados por la amistad! los laFos familiares o el ecindario fueron creciendo en las ciudades $ en las econom&as! aumentaron los mercados $ aparecieron nueos negocios haciendo cada eF m's dif&cil el cumplimiento de los acuerdos. Ha no bastaban los M$o te di%eN o MtO me di%isteN. 0or ello! se hiFo necesario de%ar por escrito todas las condiciones que se establecen cuando ha$ uno que ende $ otro que compra o contrata. As& nacieron los contratos! con reglas $ obligaciones para las partes! desde pagar un pasa%e de micro hasta comprar un auto o una iienda. 0or lo dem's! el contrato ha sido! como en la actualidad; sino que en "l se aprecia inferencias sicológicas! sociológicas! emotias! lOdicas! las cuales dificultan la completa percepción de este fenómeno multifac"tico que es.
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 1.2 PERSPECTIVA ROMANA



Al recurrir al Derecho omano! muchos opinan que es inOtil por ser en primera instancia determinado de manera verbal, puesto que este pacto  %ur&dico podr&a cumplirse o no; por esto se dice que no nos ha trasmitido ninguna erdadera definición clara! bree $ concisa del contrato. Durante los doce siglos de la fundación de oma hasta la 9ompilación de +ustiniano! una de las ideas centrales en materia de contratos! es que el pacto desnudo o sin formas no genera obligaciones! por ello siempre fueron rigurosamente formales. ?os +uristas omanos no constru$en sobre las base de a#iomas; sino que como Aristóteles! ellos obseran el dato social natural! preocup'ndose por el real conocimiento de las cosas; los cuales encuentran intercambios de bienes! relaciones de negocios entre los hombres! todo lo cual es real! ob%etio $ perceptible dentro de su econom&a; a diferencia del contrato conención que es una construcción del esp&ritu. 6n la clasificación de los contratos de a$o! Onicamente tiene eco a partir del Derecho 0ostcl'sico! el cual posee tres categor&as de contratos solemnes! pero al lado aparece una cuarta categor&a! que en compilación son



llamados consensuales Jcompraenta! arrendamiento! mandato $



sociedadK. 6s entonces donde la esencia del contrato omano recae en la bilateralidad de los efectos; pero lo que da el ser al contrato! es la e#istencia de obligaciones rec&procas que a pesar de una ausencia radical de acuerdos de oluntades! estas engendraban un compromiso para las dos partes inculadas.
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 1.3 PERSPECTIVA GRIEGA



)e entiende por derecho griego desde la Gpoca de omero hasta la "poca helen&stica! que en sus principios el contrato se distingue apenas de determinadas formas de presión social sobre la persona a e%emplificación de ello es el apretón de manos. 0ara un pensador griego del siglo @ a.c los principales tópicos de los procesos legales eran las in%urias! los da*os $ los homicidios. 6l derecho griego ignoraba! un principio %ur&dico de la seguridad de las promesas! no porque los contratos carec&an de consecuencias; sino en raFón de que las promesas se hallaban en otros 'mbitos del control social! ello e#plica el lento desarrollo de fuerFa obligatoria de los contratos. 6l contrate griego tiene como idea $ como realidad esenciales el cambio o truque! es decir el desplaFamiento de un bien! que consiste en dar un patrimonio a otro $ iceersa. 6sta idea de intercambio desborda al contrato! es decir la reciprocidad de prestaciones se puede deriar o no al acuerdo de oluntades como por e%emploL que mi ecino me preste una taFa de aFOcar $ al momento que necesite $o haga lo mismo por "l. 6ntonces a modo de conclusión diremos que cualquiera que ha$a sido en recia la representación intelectual del contrato! en la pr'ctica fue indiscutible el predominio de las formas escritas en las conenciones! a diferencia de lo que ocurre en oma! cu$o sistema de formalidades contractuales priman las  palabras sacramentales o formas erbales.
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 CAPÍTULO II
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  2.1 HISTORIA Del precedente an'lisis surge que si bien en el Derecho romano se llegó a tra"s de una larga eolución a concebir una noción del contrato pró#ima a la nuestra! ella no llegó a ser la actual! pues el simple acuerdo no pod&a hacer nacer obligaciones proistas de acción; sólo generaba obligaciones naturales. +ustamente un e%emplo de "stas era el simple pacto. ?uego sólo eran obligaciones ciiles las que cumpl&an la formalidad e#igida! o las figuras nominadas e innominadas a las cuales e#presamente se les daba acción. Al producirse las inasiones b'rbaras! se uele a un formalismo arcaico! por el cual para la e#istencia del contrato se e#ig&a cumplir con determinados ritos. 9on el transcurrir de los siglos! surge una categor&a de contratos por %uramento! que los desarrolla el Derecho canónico! en irtud del cual las partes contratantes compromet&an su fe %urando sobre los libros )agrados $ sobre eliquias. 6l que no cumpl&a con su promesa iolaba la fe! incurr&a en mentira. Derecho moderno 6l principio de que el solo consentimiento obliga es consagrado en el 9ódigo franc"s. )e rechaFa la distinción entre contratos $ simples pactos. 0ues el mero consentimiento origina el contrato! con la sola e#cepción de los contratos reales $ en determinadas circunstancias de los solemnes. ?as mismas bases configuran nuestro 9ódigo 9iil.



6n la legislación comparada rigen reglas



similares. (o obstante ello! raFones de prueba inculadas al aspecto pr'ctico limitan el principio del consensualismo. ?a protección de la seguridad %ur&dica! tambi"n concurre al renacimiento del formalismo. 0ero adem's! el Derecho contempor'neo se encuentra con nueas maneras de producirse el consentimiento! que demuestran que el principio de la autonom&a de la oluntad! se encuentra alterado sino restringido.
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 2.2. EVOLUCIÓN Y CRISIS DEL CONCEPTO



)i lo obseramos desde el punto de ista etimológico la palabra contrato proiene del lat&n cum y traho; que significa por consiguiente! la relación constituida a base de un acuerdo o conención. 6n los ordenamientos primitios el mero acuerdo de oluntades no era llamado como contrato! en el sentido de fuente de las obligaciones! $a que la oluntad por s& sola no pod&a crear obligaciones 'lidas ni eficaces. 6n oma tuo gran importancia la distinción entre conención $ contrato. ?a conención o pacto J conventum)  era un mero acuerdo de oluntades que por s& no generaba acción ni &nculo obligatorio. ientras el contrato en s& era la conención que! por ir acompa*ada de una forma requerida por el Derecho o de una causa reconocida idónea! generaba un &nculo obligatorio! es decir que ten&a un compromiso para ambas partes estipuladas en "l. 6n la actualidad el concepto de contrato est' caracteriFado por dos notasL 1P 9onstitu$e una categor&a abstracta o gen"rica! que a su eF engloba a toda una serie de categor&as particulares Jcontrato de compraenta! de permuta! etc.K. 6n oma no e#ist&a la categor&a general del contrato sino toda una serie de categor&as singulares. 2P =iene como base o fundamento el pacto o conención! es decir! el acuerdo de oluntades! mientras que la forma tiene un alor secundario.
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 2.3. CONCEPTO DE CONTRATO



0roiene del lat&n M9,(=A9=)N que significa concretar o lograr. 6s un documento o conenio de oluntades! el cual recoge las condiciones de dicho acto %ur&dico; es decir que contiene los acuerdos a los que han llegado dos o m's personas naturales o %ur&dicas para crear! regular! modificar o e#tinguir una relación %ur&dica patrimonial con el ob%eto de lograr  &nculos de obligaciones. 6ste se formaliFa por escrito Jle da valor legal K a todo el acuerdo que preiamente han conencido a dos o m's personas con un fin determinado; estos acuerdos se negocian! se celebran $ se e%ecutan segOn las reglas de la buena fe $ la comOn intención de las partes contratantes; ?as personas son libres de contratar sobre diferentes aspectos de la ida social pero con fines ?&citos $ dentro de lo que la le$ estipule. 0or lo tanto son de cumplimiento obligatorio porque esta contenido a las oluntades de las partes. 6ntonces decimos queL 1Q ?a idea de contrato es! en primer lugar! un supraconcepto comprensio de aquellos otros sobre los que se establece! definición que es aplicable a todas las ramas del Derecho! independientemente de su car'cter  pOblico o priado. Desde este punto de ista son contratos! los tratados internacionales! etc. 2Q Acotando la idea de contrato al 'mbito del Derecho priado! la idea de contrato tiene car'cter general puesto que inclu$e todos los negocios  %ur&dicos bilaterales tanto de Derecho patrimonial como del Derecho de familia o de sucesiones. As& pues desde este punto de ista el matrimonio es clasificado como un contrato. 3Q :inalmente! en un sentido m's restringido! la doctrina aplica el concepto de contrato e#clusiamente a los negocios %ur&dicos que inciden sobre relaciones %ur&dicas patrimoniales. Desde este punto de ista el contrato esL «el negocio jurídico patrimonial de carácter bilateral cuyo efecto consiste en constituir, modificar o extinguir una relación jurídica  patrimonial»
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 CAPÍTULO III



:(9I,(6) D6? 9,(=A=,



13



Pág.



 3.0.1 CONCEPTO



A eces aparece como utensilio primitio! que canaliFa  %ur&dicamente las necesidades m's simples o rudimentarias de intercambio. 6ntonces se presenta como instrumento despersonaliFado! apto con el constante flu%o de bienes $ sericios indispensables para la ida cotidiana en una ciiliFación de consumo actual. 6n otras ocasiones! el contrato parce una fina herramienta que permite a las partes satisfacer necesidades m's comple%as. 6n la actualidad! los reg&menes de patentes en el 'mbito de la propiedad industrial tienden a ser sosla$ados! en especial para eitar riesgos de imitaciones $ a ser reemplaFados por contratos de know how.  ,tras figuras contractuales no&simas como el engeneering  o franchising ; para la distribución de bienes de manera estandariFada! demuestran mucha comple%idad de algunos contratos! sino que tambi"n la subsistencia del contrato como genuino acuerdo de oluntades. )imple o comple%o! el contrato cumple eidentemente una función económica de la m'#ima importancia. 0or ello es



considerado como



principal eh&culo de las relaciones económicas entre las personas! es el contrato. A consecuencia tenemos la circulación de la riqueFa! el intercambio de los bienes $ sericios! primordialmente se efectOan a tra"s de contratos. 6ntonces diremos que M6? (D, D6 ?,) (6,9I,) )6IA I0,)I
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  3.0.2 FUNCIONES DEL CONTRATO De acuerdo con el



contrato! este puede desempe*ar funciones mu$



comple%as $ dar lugar a las siguientes situaciones %ur&dicasL a) Crear, modificar, transmitir o extinguir relaciones obligatorias o crediticias !



pues el 9ódigo 9iil es la Onica categor&a de contratos reconocidos por "l pues es la de los obligatorios! nada se opone a admitir que! en irtud de un contrato adem's de crear una relación obligatoria tambi"n quepa e#tinguirla o modificarla! ceder un cr"dito o asumir una deuda. bK Crear, a la vez que la relación obligatoria, un derecho real si además concurre la tradición o entrega de la .



6%emplo esL 6l contrato de compraenta si adem's a acompa*ado de la entrega de la cosa produce el nacimiento del derecho real de propiedad a faor del comprador. c K roducir una transmisión patrimonial ! mediante una obligación de



realiFación inmediata! que en un solo acto aparece creada $ cumplida Je%emplos la compraenta al contado $ la donación manualK. d K !incular a las partes para la celebración de un futuro contrato que! por el



momento! no se quiere o no se puede estipular. 6s el caso del llamado precontrato. 0or lo dem's! con independencia de la e#tensión que! de acuerdo con los te#tos legales! se atribu$a a la noción del contrato! es indudable que las normas del mismo ser'n aplicables; lo que permite a las relaciones %ur&dicas! familiares! sucesorias; basarse en el acuerdo de oluntades.



15



Pág.



 3.1 ELEMENTOS DEL CONTRATO 3.0.1 CONCEPTO 0or todo ello aclaramos que el contrato est' estructurado de diersas formas; no obstante! ha" partes matrices que no pueden faltar al  configurarlo! $a que sin ellas el acuerdo perder&a alor. 6stas sonL



  Capacia! Gsta se subdiide en capacidad de goce! que es para ser titular de derechos sub%etios Jllamada tambi"n capacidad %ur&dicaK; $ capacidad de e%ercicio! cualidad %ur&dica para e%ercer derechos $ asumir  obligaciones sin representación de terceros! Jconocida tambi"n como capacidad de obrar K.   C"#$%#&i'i%#&"! )e manifiesta por la concurrencia de la propuesta $ de la aceptación sobre la cosa $ la causa que han de componer  el contrato. (o obstante! se anular' el consentimiento producido por  equiocación! intimidación! iolencia o fraude.   O()%&"! 6s la prestación que las partes acuerdan en rendirse ba%o el marco del acuerdo.   Ca*$a! 6n ciertos contratos! como los de compraenta! la causa es la promesa! por cada lado contratante! de una cosa por la otra parte.   F"+'a! 6s cuando se e#ige una determinada forma de celebrar el contrato Jescrita! firma ante un notario! ante testigosK! aunque no en todos los casos. E,%'%#&"$ #a&*+a,%$! )on los que se incorpora en el contrato! aunque las partes inolucradas pueden prescindir de los mismos sin inalidar  el contrato. •



E,%'%#&"$ acci%#&a,%$! )e establecen por disposiciones especiales! $ (o deben contrariar a la le$! la moral! la solidaridad.
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 3.1.2 ELEMENTOS DEL CONTRATO



aK 6?66(=,) 6)6(9IA?6) son aquellos sin los cuales el contrato no puede e#istir! la falta de cualquiera de ellos determina la nulidad del contrato. )on! el consentimiento! el ob#eto $ la causa. A estos elementos esenciales ha$ que a*adir el de la forma en el supuesto de los denominados contratos formales.



bK 6?66(=,) (A=A?6) son aquellos que! por considerarse que son los m's conformes con los intereses de las partes! la le$ los inserta autom'ticamente en el contrato! a falta de pacto e#preso de los contratantes; es decir! que ante el silencio de las partes que podr&an haberlos incluido Jo e#cluidoK en el contrato Jpor tratarse de normas de derecho dispositioK se sobreentiende que los mismos forman parte del contrato. As& emos por  e%emplo con las garant&as de la compraenta o la gratuidad en el mandato! en el mutuo $ en el depósito. cK 6?66(=,) A99ID6(=A?6) son aquellos que pueden ser  introducidos en el contrato por la oluntad de las partes. )on elementos accidentales la condición! el t$rmino $ el modo. A diferencia de los elementos naturales! que se entender'n impl&citos en el contrato ante el silencio de las partes! los elementos accidentales para formar parte integrante del contrato habr'n de ser introducidos de forma e#presa! $ en ese caso ser'n constitutios del contrato de que se trate $! lo que supone que una eF introducidos ser'n eleados a la condición de esenciales.



E)%'p,"! E, c"#&+a&" % c"'p+a-%#&a %$ % c*'p,i'i%#&" $i'*,&#%" pa+a ,a pa+&%$/ p%+" p*%%# pac&a+ %p+%$a'%#&% *# ap,aa'i%#&" %# %, pa" %, p+%ci".
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 3.2. PARTES DEL CONTRATO Partes de un contrato ue son obligatorias!



1. =Í=?,. Indica el tipo de contrato 2. 960,. Rue identifica las partes. 6stas pueden ser! segOn el tipo de contrato! tanto personas f&sicas como %ur&dicas. =ambi"n muestra las representaciones de los interinientes indicando si suscriben el contrato en su propio nombre o en representación de un tercero o sociedad Identificación! si son aplicables! de los ob%etos $ sericios ob%eto del contrato.  3. 960, (,A=I@,. elacionan los hechos $ antecedentes que pueden ser  releantes pero que carecen de alor  normatio. =ambi"n pueden incluir cl'usulas que estableFcan el significado de determinados conceptos para el contrato en cuestión. 4. ?A H :69A de contrato JIdentificación de quienes an a suscribirloK. -. :IA $ 0,)=:IA de las partes. "as siguientes partes son complementarias!



 A. embrete 
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 3.3 INTERPRETACIÓN DEL CONTRATO



3.3.1 CONCEPTO



6l traba%o que desarrolle el int"rprete del contrato se dirige a esclarecer $ precisar el contenido de lo estipulado por las partes! e#presado en sus cl'usulas! con la finalidad de conocer los efectos que debe producir el conenio contractual. 6n otras palabras! la labor de esta interpretación tiende a esclarecer lo que han conenido entre s& las partes! para concluir los efectos del contrato. 9abe decir entonces que la interpretación es fundamental! porque de ella depende la posterior calificación %ur&dica $ los efectos que el ordenamiento asigna a la manifestación de la oluntad! trat'ndose de los contratos su interpretación tendr' un compromiso en un te#to! que luego puede ser interpretado por maneras diferentes entre las partes. )e percibe as& f'cilmente que el ob%etio fundamental del proceso de interpretación de contrato se dirige a conocer el contenido del acuerdo de oluntades que se coordinan en el negocio %ur&dico! lo cual constitu$e la raFón de ser el contrato mismo.
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 3.3.2 FASES DEL CONTRATO  )e distingue arias etapas en la interpretación de cualquier contratoL aK :A)6 06@IA! consistente en determinar con e#actitud los hechos! es decir! el material ob%eto de la interpretación. ?a fi%ación de los hechos consiste en determinar que palabras se di%eron! que se escribió! que e#presiones se utiliFaron o que conductas tuieron las partes. Dif&cilmente se podr' afirmar que entre las partes e#iste un contrato de compraenta o una donación si preiamente no se fi%a $ determinan las palabras o documentos que han sido utiliFados por las partes para contratar. bK :A)6 0I(9I0A?! la interpretación de la oluntad de las partes. Despu"s de que se ha$an fi%ado en la primera fase los hechos! habr' que interpretarlos para aeriguar cu'l fue la intención de las partes al obligarse. cK Despu"s tiene lugar la 9A?I:I9A9IS( D6? 9,(=A=, que sire para establecer la naturaleza del contrato! a que categor&a de tipo contractual pertenece lo querido por las partes. abr' que identificarlo con una de las categor&as reguladas por el ordenamiento %ur&dico Jcontratos t&picosK! o habr' que identificarlo con un contrato at&pico! para as& determinar que normas han de aplic'rsele $ de forma mediata que efectos se derian de la oluntad de las partes. 6%emploL )i lo querido por las partes puede ser calificado de compraenta o por el contrario se trata de una donación $ en consecuencia se aplicar' el r"gimen del contrato de compraenta o el de las donaciones. DK :A)6 :I(A?! si procede! de integración de las lagunas del contrato en aquellos e#tremos cuestionables para cu$a solución no basta la interpretación! puesto que no fueron contemplados por los contratantes.  A modo de conclusión decimos que la suma de las fases descritas constitu$e en sentido amplio la interpretación del contrato. )in embargo! en sentido estricto! se habla de interpretación para referirla a la aeriguación de la
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 intención de las partes! mientras que las operaciones de las otras fases se denominan Tconceptos afinesU a la interpretación.



CAPÍTULO IV



9?A)6) D6 9,(=A=,
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 .1. CONTRATOS UNILATERALES Y 4ILATERALES ?a bilateralidad o unilateralidad del contrato no se refiere al nOmero de partes que interienen en el mismo sino al de obligaciones que el contrato crea! as& como a su estructura. Desde este punto de ista! de acuerdo con los &nculos que producen! se clasifican en unilaterales $ bilaterales. aK ?,) 9,(=A=,) (I?A=6A?6) solo originan obligaciones para una



de las partes contratantes. 6%emploL 6n la donación! contrato unilateral por e#celencia! el Onico obligado es el donante que tiene que entregar la cosa al donatario. 6n la compraenta! por el contrario surgen obligaciones para ambas partesL el endedor se obliga a entregar la cosa $ el comprador! el precio. )on unilaterales los contratos reales $ los gratuitos! en los primeros como la entrega de la cosa es requisito indispensable para su perfección! de ah& que solo naFca obligación para quien recibe la cosa! de deolerla )on unilaterales la donación! el mandato gratuito! la fianFa! el mutuo oneroso o gratuito! el comodato! el depósito $ la renta italicia. bK ?,) 9,(=A=,) 


generan



prestaciones rec&procas! o sea para ambas partes. )on bilaterales la gran ma$or&a de contratos! como la compraenta o el arrendamiento. 1K ?a posibilidad de solicitar la resolución del contrato por la parte que ha cumplido frente a la incumplidora.
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 2K ?a posibilidad de oponer la Je#cepción de contrato no cumplidoK! cuando la parte que no ha cumplido con su obligación pretende el cumplimiento de la contraparte. 4.2 CONTRATOS CONSENSUALES/ REALES Y FORMALES Desde el punto de ista de su perfección los contratos pueden ser  consensuales! reales $ formales. aK )on 9,(=A=,) 9,()6()A?6) aquellos que se



perfeccionan por el mero consentimiento! con independencia de la forma en que este se otorgue. ?os contratos consensuales constitu$en la regla general en nuestro ordenamiento %ur&dico. ?a compraenta es el paradigma de contrato consensual. b K ?os 9,(=A=,) 6A?6) para perfeccionarse! adem's del



consentimiento! e#igen la entrega de la cosa ob%eto del contrato. 6n el 9ódigo nos encontramos con los siguientes contratos realesL el mutuo o simple pr"stamo $ el comodato o pr"stamo de uso de una cosa! el depósito $ la prenda. ?a categor&a de los contratos reales tiene su origen en oma! donde una serie de contratos se formaba mediante una JentregaK constitu&a los contratos de mutuo! comodato! depósito $ prenda. c K ?os 9,(=A=,) :,A?6)! como categor&a diferenciada de



los consensuales $ los reales! son aquellos que se caracteriFan porque para su plena constitución $ eficacia precisan que el consentimiento se manifieste de una forma especial establecida por la le$ o por pacto Jescritura pOblica! documento priado! etc.K. 6ste requisito de forma se elea a la condición de
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 elemento esencial del contrato! de modo que su inobserancia supondr' la nulidad del contrato. )on contratos formalesL la hipoteca! las capitulaciones matrimoniales! las donaciones de inmuebles! etc. 4.3 9,(A=,) ,(6,),) H A=I=,) aK 9ontratos onerosos! son aquellos contratos en los que ha$ un intercambio de prestaciones. 6n ellos a cambio de la propia prestación u obligación! la contraparte entrega o promete otra. 6n estos contratos el sacrificio patrimonial que realiFa cada una de las partes se encuentra compensado o encuentra su equialente en el correlatio sacrificio de la contraparte. 6%emploL 6n la compraenta! contrato oneroso por e#celencia! el patrimonio del endedor sufre una disminución como consecuencia de la entrega de la cosa endida! este el empobrecimiento patrimonial! sin embargo! es compensado por la entrada en el mismo del precio percibido.



bK )on contratos gratuitos o lucratios aquellos en los que el beneficio obtenido por una de las partes no le e#ige acompa*arlo por ningOn sacrificio patrimonial. 6n este tipo de contratos una de las partes se propone proporcionar al otro una enta%a patrimonial sin obtener a cambio equialente alguno; de forma que una parte sufre un empobrecimiento que es correlatio con el enriquecimiento que e#perimenta la otra.
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 4.4 9,(=A=,) ,(6,),) H A=I=,)  AK 9ontratos onerosos. De acuerdo! son onerosos aquellos contratos en los que ha$ un intercambio de prestaciones. 6n ellos a cambio de la propia prestación u obligación! la contraparte entrega o promete otra 6n estos contratos el sacrificio patrimonial que realiFa cada una de las partes se encuentra compensado o encuentra su equialente en el correlatio sacrificio de la contraparte. 6%emploL 6n la compraenta! contrato oneroso por e#celencia! el patrimonio del endedor sufre una disminución como consecuencia de la entrega de la cosa endida! este el empobrecimiento patrimonial! sin embargo! es compensado por la entrada en el mismo del precio percibido.



c K ?os contratos formales! como categor&a diferenciada de los consensuales



$ los reales! son aquellos que se caracteriFan porque para su plena constitución $ eficacia precisan que el consentimiento se manifieste de una forma especial establecida por la le$ o por pacto Jescritura pOblica! documento priado! etc.K.  6ste requisito de forma se elea a la condición de elemento esencial del contrato! de modo que su inobserancia supondr' la nulidad del contrato. 6stos contratos son e#cepciones la regla general! e# arts. 1.2-5 $ 1.25 cc! de perfección de los contratos por el simple consentimiento. )on contratos formalesL la hipoteca! las capitulaciones matrimoniales! las donaciones de inmuebles! etc.
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 4.- 9,(=A=, 9,( =A9=, )96)I@, , 9,=I(, )on contratos de =A9=, >(I9, aquellos en que la e%ecución es Onica o instant'nea; lo comporta el cumplimiento de una sola eF. (o obstante! estos contratos tambi"n admiten una e%ecución diferida! si las partes acuerdan someterlos a plaFos. )on contratos de tracto Onico la compraenta o de la permuta. )on contratos de =A9=, )96)I@,! o de cumplimiento continuado o periódico aquellos en los que la e%ecución del mismo implica una cierta permanencia en el tiempo; la e%ecución se distribu$e o reitera en el tiempo. 6l tracto sucesio puede comenFar con el perfeccionamiento del contrato o tambi"n puede diferirse en el tiempo someti"ndose a paF. )on contratos de tracto sucesio la renta italicia! el arrendamiento $ el depósito. 4./ 9,(=A=, 0, 6+69(9IS( I(6DIA=A H DI:6IDA 6n relación al momento en el cual los contratos empieFan a producir sus efectos! cabe distinguir entre contratos de e%ecución inmediata. 6stos son contratos de e%ecución inmediata o instant'nea aquellos cu$os efectos se producen en el momento de su perfección. 6%emploL 9ompraenta de gasolina en una estación de sericio.



)on contratos e%ecución diferida aquellos en los que! por decisión de las partes! los efectos se producen con posterioridad al momento de su
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 perfección. 0ara ello se utiliFa el denominado t$rmino o plazo que es un elemento accesorio, a partir del cual empieFa a producir efectos el contrato Jt"rmino o plaFo inicialK o se produce el fin de la eficacia del negocio Jt"rmino finalK. 6%emploL 9ompraenta a plaFos de un automóil. 4. 9,(=A=,) =Í0I9,) H A0=Í0I9,) 0or su regulación legal los contratos pueden ser t&picos o at&picosL  AK ?os 9,(=A=,) =Í0I9,) o %&'(%*&+ son aquellos que tienen indiidualidad propia $ poseen egulación legal espec&fica en el 9ódigo o en las le$es especiales. )on contratos t&picos! entre otros muchos! la compraenta $ la donación! el arrendamiento. 6l contrato! aun siendo t&pico $ teniendo una regulación legal! tambi"n puede sufrir modificaciones o integraciones en su disciplina contractual! dentro del margen que permita la autonom&a de la oluntad! o incluso el a*adido de cl'usulas propias de otro tipo contractual. )in embargo! estas modificaciones introducidas por las partes no podr'n traspasar el l&mite constituido por el respeto a la causa del contrato t&pico. 6n el caso de que las modificaciones se apartasen del esquema legal propio del contrato t&pico el contrato deendr&a at&pico JD&eF0icaFo $ ullón! 2881K. bK ?os 9,(=A=,) A=Í0I9,) , (%%&'(%*&+! son los que carecen de regulación legal $ por consiguiente se rigen por las normas generales de la contratación. )on at&picos! aun cuando tengan un espec&fico nombre %ur&dico tanto para la doctrina e incluso para la %urisprudencia! lo determinante para ser at&pico es la carencia de regulación legal e#presa! la falta de una disciplina normatia.
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 6l contrato de leasing es un e%emplo de contrato at&pico que! sin embargo! tiene una gran tipicidad social; numerosas son las sentencias que se refieren al mismo. ?os contratos at&picos son una manifestación de la autonom&a de la oluntad! en cu$a irtud las partes no utiliFan un esquema t&pico $ su correspondiente regulación legal! sino que crean o inentan un nueo tipo o esquema al que dotan de regulación.



.5 CONTRATOS COLIGADOS/ CONE6OS O VINCULADOS )e trata de aquellos supuestos en que se $u#taponen arios contratos t&picos! manteniendo cada uno de ellos su autonom&a propia! con el fin de obtener mediante dicha unión! una finalidad pr'ctica unitaria Jart&neF de  AguirreK. (os encontrar&amos con una diersidad de contratos en lo %ur&dico Jarios contratos unidosK $ unidad en lo económico JOnica operación económicaK. n contrato cone#o es aquel cu$a e#istencia depende de la e#istencia de otro. 0or e%emplo un contrato de pr"stamo con una financiera puede estar  conectado con un contrato de compra $ enta. , un contrato de fianFa.



.7 CONTRATOS PRINCIPALES Y ACCESORIOS



0I(9I0A?L 6s aquel que subiste por s& mismo sin necesidad de otra conención! el contrato principal es aquel autónomo que se basta a s& mismo. 6%emploL ?a compraenta! la permuta.
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 A996),I,L 6s aquel que tiene por ob%eto asegurar el cumplimiento de una obligación principal! de manera que no pueda subsistir  sin ella. 6%emplo de ello tenemos que son accesoriosL ?a fianFa $ los contratos de garant&a como la hipoteca! la prenda $ la anticresis. J?as que a su turno pueden ser reales o personalesK.



CAPÍTULO V



9,(=A=,) ,D6(,)
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 -.1 9,(=A=,) ,D6(,) -.1.1 


-.1.2. D6:I(I9I,(L ?os contratos modernos son aquellos negocios %ur&dicos que crean! regulan! modifican $ e#tienden relaciones patrimoniales en el sector  financiero $ económico nacional e internacional.
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 -.2. 9,(=A=, D6 ?6A)I( , A6(DAI6(=, :I(A(9I6, -.2.1 DefiniciónL 6l leasing es un contrato entre un arrendatario $ un arrendador ! en el cual el primero cede los derechos de uso de un bien al segundo! el cual le paga una cuota por su utiliFación! teniendo derecho de compra a la adquisición del elemento al finaliFar el plaFo conenido de uso. )e define legalmente como el contrato mercantil que tiene por ob%eto la locación de bienes muebles o inmuebles por una empresa locadora para el uso de la arrendataria! mediante el pago de cuotas periódicas $ con opción a faor de la arrendataria de comprar dichos bienes por un alor pactado. -.2.2. 9aracter&sticas $ elementos del contrato de Arrendamiento :inancieroL 



6l







caracter&sticas. 6s un contrato mercantil 6s un contrato t&pico pues cuenta con norma espec&fica que lo rige.
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 =iene por ob%eto la locación de bienes muebles e inmuebles por una entidad financiera autoriFada JarrendadoraK para el uso para una arrendataria a tra"s del pago de cuotas periódicas! inclu$endo una opción de compra al t"rmino del contrato.



-.3.



?A :A(RI9IAL -.3.1 DefiniciónL



6s un moderno sistema de distribución de productos $Xo de sericios! segOn el cual una 6mpresa que ha logrado un "#ito comercial en un 'rea espec&fica de negocios! transmite a otro 6mpresario independiente todos sus conocimientos espec&ficos $ e#periencia sobre el negocio original! a cambio de un derecho inicial! m's un porcenta%e de regal&as mensuales! inclu$endo el uso de sus marcas comerciales $ s&mbolos distintios.



:ranquicia es la concesión de derechos de explotación de un  producto, actividad o nombre comercial, otorgada por una empresa a una o varias personas en una zona determinada. 



?os acuerdos suelen durar entre cinco $ treinta a*os! con la posibilidad de cancelación o terminación anticipada mediante un preaiso. 6l incumplimiento de las cl'usulas contractuales suele acarrear consecuencias graes para los franquiciados.
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-.3.2InterienenL 



6l F+a#8*icia#&%L quien presta su marca o su nombre comercial $ transmite su YCno oY! o sea su conocimiento! e#periencia $ los secretos que han transformado su negocio en un "#ito comercial.







6l F+a#8*icia"L es quien paga mensualmente un porcenta%e de sus entas al franquiciante Jregal&asK e inicialmente abona un canon por el derecho de desarrollar una actiidad comercial empleando el nombre $ el sistema del :ranquiciante.



-.3.3. 6lementos fundamentalesL



La Ma+ca! 6s uno de los factores b'sicos de la franquicia! que permite distinguir $ diferenciar claramente productos que son similares o id"nticos en cuanto a su fabricación o utiliFación! est' integrada por dos elementos igualmente importantesL el nombre de la marca! que es lo que permite que los compradores identifiquen un producto o sericio! $ el logotipo! que es la e#presión gr'fica de la marca.



-.3.4 9aracter&sticas del contrato de franquiciaL 



6l contrato es la pieFa fundamental de todo el sistema de franquicia. Debe ser mu$ estudiado! detallado! claro! preciso $ de seguro cumplimiento.
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9oncesión del uso de marca registrada! esta imagen de marca







proporciona adem's reconocimiento delante de futuros clientes. =rasmisión del con%unto de saberes $ e#periencias que constitu$en el )aberhacer -now/how),  desarrollados por el franquiciador de una







forma pr'ctica! no patentados! $ deriados de la e#periencia de este. 9oncesión de una e#clusiidad territorial $ tiempo de duración de la







misma. Definición de los par'metros económicos de acceso a la red de franquiciaL canon de entrada! Mo$altiesN o c'nones de e#plotación







sobre entas $ regal&as. )ericio de atención $ asistencia continuada a los franquiciados.



-.4 6? :A9=,I( -.4.1 DefiniciónL 6l factoring es el acuerdo por el cual! una empresa comercial denominada cliente! contrata con una entidad financiera denominada compa*&a de factoring o de facturación! para que esta le otorgue una financiación de los cr"ditos con sus clientes $ encargarse del cobro de sus facturas. -.4.2 9aracter&sticas Del :actoringL 6l factoring a clientes es una forma de financiación utiliFada por las empresas basada en la cesión mercantil de los cr"ditos originados por las entas realiFadas por estas. 
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?a empresa de factoring asumeL 6l riesgo del impago. o ?a gestión del cobro. o Pág.



  







tiliFación fundamentalmente a niel internacional. ?a comisión de gestión! administración $ riesgo oscila entre 8.48Z  2.88Z! con una posible reducción en aquellas operaciones m's iables a 1.88Z  1.-8Z. 6l tipo de inter"s aplicado en las operaciones anticipadas se establece en torno a dos puntos por encima del aplicado en operaciones de descuentos comerciales.



-.4.3 Instrumentos (egociablesL         



:acturas comerciales :acturas conformadas $ t&tulos alores ?etras de cambio! 9heques! @ales! 0agar"s! 


-.- 6? BAA(=



-.-.1 DefiniciónL 6l arrant es un contrato o instrumento financiero deriado que da al comprador el derecho! pero no la obligación! de comprarXender un actio sub$acente Jacción! futuro! etc.K a un precio determinado en una fecha futura tambi"n determinada.  Al igual que las opciones! dan al poseedor la posibilidad de efectuar  o no la transacción asociada Jcompra o enta! segOn correspondaK $ a la otra parte la obligación de efectuarla. 6l hecho de efectuar la transacción recibe el nombre de Te%ercerU el arrant.



-.-.2 9aracter&sticas
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0ara inersores particularesL los warrants  son productos deriados dise*ados para ellos. ,frecen una sencilla forma de contratación.







?a liquideF en el mercado de warrants se encuentra garantiFada! puesto que e#isten creadores de mercado que suministran dicha







liquideF. 0ermiten posicionarse al alFa $ a la ba%a $ obtener ganancias $Xo p"rdidas ilimitadas.







=ienen una ida limitada Jentre 1 $ 2 a*osK.



-./ 9,(=A=, D6 C(,B,B -./.1 Definición ?a e#presión Cno o! como es f'cil adertir! procede del ingl"s. =raducida literalmente al castellano iene a significar Ysaber cómoY! es decir! tener el conocimiento acerca de la manera de hacer algo. 6l Eno ho! es conceptuado como la conención mediante la cual una persona natural o %ur&dica! se obliga a hacer goFar al contratante de los derechos que posee sobre ciertas fórmulas $ procedimientos  secretos! durante un tiempo determinado! $ a tra"s de un precio  que el citado se obliga a pagarle. 6identemente! los conocimientos ob%eto del contrato son secretos! puesto que su diulgación pOblica causar&a per%uicios económicos a las empresas agraiadas! al ponerlos al alcance de la competencia.



-./.2 9aracter&sticasL . Desde el punto de ista de su autonom&a! es un contrato principal! al no depender de otro negocio %ur&dico que le preceda.
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6s un contrato comple%o! $a que siendo su ob%eto mu$ amplio! puede dar! lugar a diersas formas obligacionales! puede suceder que la licencia de -know how) suponga no sólo la transmisión de los conocimientos secretos sino! adem's! sericios de capacitación de personal! asesor&a t"cnica! etc.







0or sus prestaciones! usualmente se trata de un contrato de prestaciones rec&procas! $a que cada una de las partes asume obligaciones frente a la otra. (ada impide que en el contrato de -know  how) se conenga que el adquirente reciba los conocimientos sin estar  obligado al pago de retribución alguna.







0or el riesgo que produce a los contratantes! se trata de un contrato conmutatio! $a que a diferencia de lo que ocurre con los contratos aleatorios! cada una de las partes es capaF de conocer o estimar  anticipadamente los beneficios $ sacrificios que importa su celebración.



9. CONCLUSIÓN!



 Al haber culminado de copilar información acerca este documento de car'cter netamente %ur&dico! aclararemos que contiene acuerdos! fases! partes! caracter&sticas $ una asta historia que dio pase a su resonancia en el siglo [[I! pues es capaF de modificar o e#tinguir una relación +ur&dica patrimonial! que se formaliFa por escrito; $a que as& obtiene su alor ?6A?! pero en este compromiso se fi%an normas que allan de la mano con la le$! $ que cumplan las reglas propuestas con%untamente con el o los celebranteJsK! para que todo quede dado en buena fe. 9abe decir que es fundamental una buena interpretación! para analiFar! clasificar $ as& poder tomar la me%or medida! para cada caso particular; pues entre el :actoring! la :ranquicia! el Barrant $ el Cno ho! que por ser tan actuales muchos desconocen sus significados! haciendo de ello una deficiencia notoria en el caso comercial.
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  ,HA! :ederico. ?699I,(6) D6? D669, 9I@I? II. niersiat +aume I 2887.



?I(C,A:IA)L #$$%:&&'''()*+-./++(&.+&*787&87&E8 920C+7+$//+$920;920D920L*/7920O-=72&>8/-./+;)*+$7&>8/-./+; )*+$7(7#$8?.+$-$



3!



Pág.



 							    

			

		    

		

            

	            

    




    
	
	    
		
		    ×
		    Report "Contratos, clases y Contratos modernos"

		

		
		    
			Your name
			
		    

		    
			Email
			
		    

		    
			Reason
			-Select Reason-
Pornographic
Defamatory
Illegal/Unlawful
Spam
Other Terms Of Service Violation
File a copyright complaint


		    

		    
			Description
			
		    

		    
			
			    

			

		    

		    
		

		
		    Close
		    Send
		

	    

	

    




	
	    
		Copyright © 2024 IDOC.TIPS. All rights reserved.
		
		    About Us | 
		    Privacy Policy |  
		    Terms of Service |  
		    Copyright | 
		    Contact Us | 
		    Cookie Policy
		

	    

	    

	
	
	    
		
		    
			×
			Sign In

		    

		    
			
			    
				Email
				
			    

			    
				Password
				
			    

			    
				
				    
					
					 Remember me
				    
				    Forgot password?
				


			    

			    Sign In
			
	
		    

		

	    

	


	
	
	

	
	

	
	
	
	    Our partners will collect data and use cookies for ad personalization and measurement. Learn how we and our ad partner Google, collect and use data. Agree & close
	

	
	
    