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DEDICATORIA



 INDICE



 INDICE



 RESUMEN EJECUTIVO Hilos y Puntadas SAC es una empresa dedicada a brindar el servicio de bordado computarizado que busca cubrir la demanda insatisfecha de los pequeños productores textiles. Los fundadores del negocio: Socios: GERETE GENERAL: Renzo Loayza Vargas GERENTE DE PRODUCCION: Jesús Loayza Vargas ADMINISTRADORA: Milagros Diestro GERENTE FINANCIERO: Arturo Loayza Vargas GERENTE DE MARKETING: Jimmy Huangal Choque GERENTE DEL AREA LEGAL: Cynthia Miranda Zapata CONTADOR GENERAL. Henry Quiroz Espinoza La empresa estará ubicada en Departamento de Lima, Provincia de Lima, Distrito de San Juan de Miraflores, se dedicara al bordado computarizado. Nuestro mercado objetivo son los talleres de confección textil ubicadas en el distrito de San Juan de Miraflores , sobre todo los micro y pequeños ya que mucha de sus demandas no son atendidas a tiempo y el servicio no es de alta calidad.



 Nuestro proyecto está orientado a brindar el servicio de bordado computarizado, para lo cual contamos con una bordadora industrial de última generación, lo que nos permite brindar un servicio puntual y de alta calidad. Nos ubicaremos cerca del distrito de San Juan de Miraflores, nuestro mercado objetivo, por lo que tendremos la ventaja competitiva de estar más cerca a nuestros clientes aprovechando la falta de competidores en la zona. Nuestras instalaciones se ubicaran en el domicilio de uno de los socios con lo cual ahorraremos en gastos de alquileres. Uno de los sectores que genera más expectativa a nivel nacional como internacional es el sector Textil, debido a que existe una tasa de crecimiento poblacional a nivel mundial y a nivel nacional; lo cual origina la motivación de satisfacer necesidades básicas como es la de adquirir alguna prenda de vestir. E n casos fortuitos, tercerizaremos nuestro servicio para poder cumplir con los pedidos y no perder a nuestros clientes. Nuestras fortalezas serian: -



Cumplimiento en la fecha de entrega Contacto directo con los proveedores y clientes Buena ubicación geográfica Calidad del servicio



La estrategia a usar será la diferenciación y enfoque de mercado (nicho de mercado) sobre Micro y Pequeñas Empresas (MYPES) de confección textil. Nuestro servicio se diferenciará en:



PUNTUALIDAD en la entrega de pedidos CALIDAD en insumos a utilizar, ACABADO en la presentación del producto; PONCHADO como valor agregado, el cual es la conversión del diseño del cliente a un formato por computadora. No hay necesidad de UN GRAN financiamiento por parte de las entidades financieras ya que contamos con el 86% de la inversión total, que será financiado por el Sr. Renzo Loayza y Sr. Jesús Loayza, familiares cercanos que están decididos a financiar  nuestro proyecto como socios capitalistas. Inversión: S/. 100,000 El capital de trabajo asciende a 86,000.00 Nuevos Soles El financiamiento consistirá en el 14% de la inversión a una tasa del 33% anual según la tasas del mercado para microempresas, suma ascendente a 14,000Nuevos Soles.  Aporte Propio: El saldo de la inversión corresponderá al 86% de la inversión suma que asciende a 86,000 nuevos soles. S/. inversion 100,000.0



 0 S/. 14% 14,000.00 S/. 86% 86,000.00



bancos Aporte capital costo de la maquinaria depreci. anual



70000 10%



costo del capital costo del prestamo



18% 33%



33,464



28% 34,801 29%



 Evaluación



Tasa de descuento o costo de oportunidad es de 18% anual La evaluación del proyecto es de 5 años, Indicadores económicos: VAN Económico El VAN económico según flujo de caja corresponde a 33,464 Nuevos soles, al ser una cifra positiva se toma en cuenta que el proyecto es totalmente rentable. TIR La tasa interna de retorno es de 28% Periodo de recuperación de la Inversión Es de tres años diez meses



Indicadores Financieros VAN financiero El valor actual neto financiero según flujo de caja corresponde a 34,801 Nuevos Soles, lo que indica que la rentabilidad financiera es factible. TIR financiero La tasa interna de retorno financiero es de 29%.



 IDEA DEL NEGOCIO Durante las épocas de campeonato, tanto en la universidad como en el colegio, siempre diseñábamos nuestras propias camisetas, el problema surgía al momento de mandar a bordar nuestras camisetas, nos indicaban una fecha, pero por la pequeña cantidad de camisetas, siempre nos entregaban pasada la fecha pactada, por ello nos dimos cuenta del nicho de mercado que había en este sector. Por ello empezamos a observar y en el Distrito de San Juan de Miraflores encontramos vecinos y amigos que se dedicaban al rubro textil, que también pasaban por la misma situación, además muchos de ellos nos manifestaban su incomodidad ya que tenían que ir hasta el centro comercial GAMARRA, para contratar los servicios de bordado. Para averiguar mas sobre nuestra idea de negocio aprovechamos información que nos brindo un familiar de un integrante del grupo, que trabaja en un empresa que financia nuevos negocios, y no encontramos posibles competidores en todo el Distrito. Por ello aprovechando esta demanda insatisfecha, decidimos poner un taller que brinde servicios de bordado computarizado, el cual estará ubicado en el Distrito de San Juan de Miraflores, nuestra empresa se llamara HILOS Y PUNTADAS, y brindara un servicio de alta calidad, garantizando la puntualidad en la entrega de sus pedidos. Para lo cual contaremos con maquinas bordadoras de alta tecnología, brindando variedad en modelos de bordado, puntualidad en la entrega de los pedidos, indistintamente de la cantidad de pedidos. El servicio contara con un taller adecuado aproximadamente de 5x4 metros, contaremos con una maquina industrial bordadora de 08 cabezales y 15 agujas, el cual será manejado por personal especializado. Nuestra ventaja competitiva será la puntualidad en la entrega de los pedidos lo cual nos va a diferenciar de otros, además nuestro local estará ubicado dentro del distrito de San Juan de Miraflores, lo que facilitara y ahorrara en el



 transporte de las prendas, así como contamos con una página web: http://hilosypuntadas-bordados.webnode.com/ donde informaremos a nuestros clientes sobre nuestros precios, ofertas, nuevos diseños, descuentos y promociones.



ANALISIS DEL SECTOR Uno de los sectores que genera más expectativa a nivel nacional como internacional es el sector Textil, debido a que existe una tasa de crecimiento poblacional a nivel mundial y a nivel nacional del 1.7 % y de 1.28% respectivamente (Fuente : CIA World Factbook); lo cual origina la motivación de satisfacer necesidades básicas como es la de adquirir alguna prenda de vestir; también se debe al gran momento de crecimiento económico que atraviesa el país alcanzando en el último trimestre de 2010 un 8.4% de crecimiento. Estos hechos han permitido el surgimiento de innumerables empresas dedicadas al rubro textil a nivel nacional



 Como se aprecia en el grafico, que la producción de este sector se encuentra en constante crecimiento, salvo en el 2008 que fue afectado por la crisis económica, pero a pesar de esto se viene recuperando y tiene una tendencia a la alza.



 MODELO DE NEGOCIO Segmento de Mercado:



Son los productores textiles ubicados en zonas aledañas al negocio en el distrito de San Juan de Miraflores, su consumo va estar en función a su producción, necesitan un servicio de calidad y puntualidad y su decisión de compra va estar afectada por el precio.



 Negocio Clientes Potenciales



Propuesta de Valor:



Ofrecemos un servicio de alta calidad con maquinaria de última generación, ubicados muy cerca del sus áreas de producción, atendiendo a nuestros clientes con puntualidad y brindando un trato directo y cordial.



 Canal de Distribución:



Si el cliente lo desea podemos brindarle el servicio de puerta a puerta que consistiría en recoger y llevar las prendas al lugar indicado por el cliente, ya que nos encontramos cerca de sus centros productivos no tendríamos mayores inconvenientes.



Relaciones con el cliente:



Se ofrece un trato directo cordial y directo con el cliente, buscando generar la confianza y la idealización del cliente, a través de incentivos como promociones o como el mencionado servicio de puerta a puerta totalmente gratis si es que fuera uno de nuestros principales clientes.



Generación de Ingresos:



Los ingresos se van a generar a través de lo que se cobre por el servicio del bordado y el precio estableció va ser el necesario para cubrir nuestros costos, generar rentabilidad y que esté al alcance de nuestros clientes.



 Recursos Clave:



Los suministros más importantes que necesitamos son los hilos y la entretela ya que con estos se realiza el bordado. Se cuenta con un stock mediano para poder cubrir la demanda de los clientes, no obstante tenemos un proveedor cercano al negocio con lo cual se podría seguir produciendo sin inconvenientes. Actividades Clave:



Están en función al servicio del bordado, la actividad clave es poder elaborar los bordados en el tiempo oportuno para ello se han realizado las pruebas necesarias para estimar el tiempo que tomaría cubrir grandes pedidos y en caso de avería de la maquinaria contamos con un técnico especializado para la solución inmediata, además en todo caso se mercerizaría el pedido, ya que lo importante es no fallarla al cliente. Socios Estratégicos:



Está conformado por los generadores de la idea del negocio y los inversionistas que son hermanos de uno de los generadores de la idea y relación entre ambos es



 muy buena pues existe confianza y ganas de sacar adelante este proyecto.



Estructura de Costos:



Los costos están conformados por los costos variables ( hilos y la entretela) y los costos fijos ( mano de obra y gastos indirectos de fabricación). El monto de la inversión haciendo a 100,000 nuevos soles que será financiada por los inversionistas y prestamos, la rentabilidad estimada será del 28 %



ASPECTO AMBIENTAL El sector textil, que crece junto con el sector de bordados, tiene un rol fundamental en la economía del país, pero también genera externalidades negativas al medio ambiente y la comunidad cercana debido a sus instalaciones, ya que esta industria emplea diversos tipos de recursos tales como; instalaciones eléctricas, diversos tipos de maquinas, herramientas además de material de consumo. Los restos que encontramos en el sector de bordados son: •



papel



 • • • •



cartón residuos de telas residuos de hilos restos de productos de limpieza y sus envases



g



Incluyendo el cuidado de la salud del personal, la empresa bordadora contara con normas de seguridad para los trabajadores, en las cuales por ejemplo esta que la empresa proveerá mascarillas, por lo menos 2 veces al año para proteger sus vías respiratorias.



o



ASPECTO AMBIENTAL



Por la actividad productiva y económica a la que se va a dedicar esta empresa, si no adopta las medidas de prevención pertinentes podría aportar al incremento de: 



La contaminación acústica, mediante el ruido que emiten las maquinas.







La contaminación ambiental por la generación de residuos que se crean en el proceso de producción, como la pelusa por el corte de tela y plumón



Para ayudar a reducir el impacto ambiental la empresa adoptara las siguientes medidas de prevención y/o mitigación: 



Seleccionará las máquinas necesarias para la ejecución de cada prenda, para evitar gastos innecesarios y la generación de piezas defectuosas.







Seguirán las instrucciones técnicas en el mantenimiento de ,as máquinas, para mantenerlas en perfecto estado de funcionamiento para evitar el rechazo de piezas y con ello el aumento de los residuos.



En el proceso de almacenamiento: 



Distribuirá de manera eficiente las materias primas y materiales en el espacio de bodega para garantizar que los elementos almacenados puedan ser identificados correctamente.



 



Minimizar el tiempo de almacenamiento de los materiales gestionando los “stocks” de manera que se evite la producción de residuos y costos de inventarios.



En lo que se refiere al ahorro de energía se: 



Apagaran y desconectaran los equipos de computo y de producción cuando no se estén usando.







Se aprovechará al máximo la iluminación natural, encendiendo solo las luces que sean necesarias, empleando lámparas ahorradoras de energía.



En lo que respecta a la contaminación sonora producto de las maquinarias: 



Se utilizará paredes de tecnopor en los lugares que operan las maquinarias a fin de disminuir el ruido molestoso.



CINCO FUERZAS DE PORTER: DEL SERVICIO DE BORDADOS Amenaza de los nuevos competidores Es mínima debido a que la inversión para este negocio es fuerte (solo en la adquisición de las máquinas se tendría que disponer mínimo de un capital de $ 10,000.00)



1. Poder de negociación de los clientes No es muy fuerte dado que no están organizados en asociaciones ya que la demanda de cada cliente varía en volumen y tipo de prenda en la cual se va a realizar el bordado.



 2. Amenaza de productos y servicios sustitutos El servicio sustituto vendría a ser el estampado, aunque no implica una mayor amenaza debido a que el bordado tiene mayor duración respecto al lavado y el uso de la prenda mientras el estampando va perdiendo su calidad conforme se va utilizando la prenda. Otro sustituto puede ser el bordado a mano; sin embargo en términos de tiempo, el bordado computarizado permite tener el servicio en un menor tiempo y con una mayor cantidad.



3. Poder de negociación de los proveedores Es muy fuerte ya que el número de proveedores de materia prima e insumos se ha incrementado considerablemente, lo cual convierte al mercado en una competencia perfecta y permite elegir al proveedor más adecuado con nuestro presupuesto



4. Rivalidad entre los competidores existentes Si bien en la zona donde se va a establecer el negocio existente talleres que ya cuentan con tiempo y una clientela fiel, sus capacidades de producción no les permiten atender la demanda de todos sus clientes ya que le dan mayor importancia a los clientes cuya demanda es en millares de prendas, dejando de lado a los clientes con pedidos muy por lo bajo del millar (docena, ciento, etc) Y es en estos clientes que comenzaríamos ofreciendo nuestros servicios.



PLAN ESTRATEGICO



 Haciendo el análisis del entorno y el sondeo del mercado, hemos detectado las siguientes fortalezas y debilidades del proyecto además de las oportunidades y amenazas del sector.



ANALISIS FODA FACTORES INTERNOS DE LA EMPRESA



FACTORES EXTERNOS A LA EMPRESA



DEBILIDADES



AMENAZAS



No contamos con muchas máquinas, para atender grandes pedidos Empresa nueva sin posicionamiento en el mercado falta de conocimiento total en cuanto a los softwares a emplear



Crisis financiera mundial competencia desleal de empresas informales



costo elevados de los equipo Posible crecimiento de la competencia Variación del precio de los insumos principales Quiebra de empresas de confecciones debido al ingreso de prendas chinas con menor precio, siendo estas últimas los preferidos por el consumidor final.



FORTALEZAS OPORTUNIDADES somos una empresa innovadora Situación económica estable cumplimiento en la fecha de entrega, sin demoras Poca competencia en el cono sur  Demanda potencial creciente distrito de San Juan de Miraflores creatividad dentro de la industria



contacto directo con proveedores y clientes Personal calificado y motivado



crecimiento sostenido del sector textil Contactos con personas del rubro del bordado digital



Buena ubicación geográfica



Existencia de un mercado laboral con experiencia.



Calidad del servicio, diferenciación frente a los competidores



Maquinas de última generación que permiten realizar el trabajo en un menor tiempo



Única empresa que se dedica al servicio de bordado digital en SJM.



 VISION



Lograr colocarse en la mente de los consumidores , como la empresa que ofrece el mejor servicio de bordados, de manera que pueda llegar a ser reconocida como la mejor empresa a nivel nacional.



MISION



Somos una Empresa dedicada a producir el servicio de bordado computarizado de la mejor calidad, cumpliendo con las expectativas de los clientes a un precio  justo y brindando un buen servicio al cliente.



OBJETIVOS ESTRATEGICOS



OBJETIVOS A CORTO PLAZO -



Aumentar la cartera de clientes y la producción.



-



Lograr en los primeros meses ser una empresa conocida en la industria del bordado.



OBJETIVOS A MEDIANO PLAZO -



En los próximos dos años nos expandiremos hacia otras zonas de Lima como el cono norte y este.



-



Tener una participación del mercado en un mas de 30%



-



Tener a los mejores profesionales del rubro.



-



Tener un aumento de las utilidades por disminución de costos de un 15% sobre el año anterior.



-



Mejorar los procesos continuos del negocio, a fin de mejorar el sistema de control de calidad.



OBJETIVOS A LARGO PLAZO -



Obtener financiamiento para adquirir máquinas bordadoras que nos permitan ampliar la capacidad instalada.



-



Lograr que el negocio tenga una rentabilidad sostenida.



-



Obtener la mayor productividad, aplicando la creatividad e innovación



-



Lograr alianzas estratégicas con las empresas textiles más grandes del Perú.



 ESTRATEGIA DEL NEGOCIO



ESTABLECER DE ESTRATEGIA OBEJTIVOS A CORTO PLAZO. 1



“Aumentar la cartera de clientes y la producción”



Medidas: -



Aprovechar nuestros contactos para atraer a potenciales clientes, brindarles un servicio de calidad y en la fecha exacta de entrega.



-



Aprovechar que somos la única empresa que se dedica al servicio de bordado digital en SJM.



2. “Lograr en los primeros meses ser una empresa conocida en la industria del bordado” Medidas: -



A través de un agresivo plan de marketing utilizando medios como cartas a las empresas, invitaciones, volantes.



OBJETIVOS A MEDIANO PLAZO 1 “En los próximos dos años nos expandiremos hacia otras zonas de Lima como el cono norte y cono este. Medidas: -



Al ver que los socios Henry Quiroz vive en San Martin de Porres y Jimmy Huangal en San Juan de Lurigancho, pensamos aperturar oficinas comerciales y posteriormente tener locales que brinden el servicio.



2 ” Tener una participación del mercado en mas de 30%” Medidas: -



Para conseguir este objetivo la empresa establece una estrategia de diferenciación, que consiste en darle un mayor valor agregado al producto utilizando hilos de excelente calidad, cumplir con los plazos de entrega, y asesorar al cliente en los diseños del bordado.



3 “Tener a los mejores profesionales del rubro” Medidas: -



Atraer a los mejores técnicos y diseñadores, dándole una remuneración por encima del mercado, con todo los beneficios sociales y brindarles capacitación.



4 “Tener un aumento de las utilidades por disminución de costos de un 15% sobre el año anterior”



 OBJETIVOS A LARGO PLAZO



1 “Obtener financiamiento para adquirir máquinas bordadoras que nos permitan ampliar la capacidad instalada” Medidas:



-



Si se cumplen los resultados esperados, la empresa financiará la compra de 2 maquinas bordadoras, a través del contrato de arrendamiento financiero. En un plazo máximo de pago de 5 años.



-



Obtener financiamiento directo de proveedores.



2. “Lograr que el negocio tenga una rentabilidad sostenida” Medidas:



-



Buscando el posicionamiento de nuestra empresa y mediante las promociones de marketing, se busca abarcar un mayor mercado.



-



Brindando el servicio de calidad y puntualidad, buscamos la fidelizacion de nuestros clientes.



VENTAJAS COMPETITIVAS



Para el logro de los objetivos nuestro proyecto contara con tecnología de punta, la cual permitirá satisfacer a los clientes con un alto nivel de exigencia en términos de calidad; la puntualidad y la ubicación estratégica constituirán importantes ventaja competitiva en el mercado comercial.



PLAN DE MARKETING



Objetivos y estrategias del Plan de Marketing Objetivo



 1



1. Elaborar un programa de imagen corporativa, ejecutando campañas publicitarias de



lanzamiento, que permita a la empresa tener posicionamiento en el mercado objetivo y futuros clientes. 2



2. Lograr una positiva participación del mercado objetivo



Metas



1



1. El posicionamiento de la empresa, se logrará a través de un trabajo altamente



especializado, a través de campañas publicitarias en los primeros meses que nos permitirá lograr  obtener 10 empresas como clientes. (Campaña de Lanzamiento)



1



2. Lograr obtener el 30% de la demanda insatisfecha



2



Estrategias La utilización de las nuevas tecnologías nos permitirá, implementar nuestras estrategias de marketing para empezar a posicionarnos como una de las empresas líderes de servicio de bordado en el cono sur. Nuestra empresa tendrá como estrategia “Enfoque de Mercado” y “Diferenciación”



a.



Estrategia de Enfoque de Mercado. (Concentración/ Especialización)



La publicidad a través de paginas de Internet, la utilización de redes sociales como el Facebook, en nuestra página web, mediante cartas o volantes a potenciales clientes, permitirá llevar a cabo nuestros programas de identidad corporativa y campañas publicitarias.



La segmentación se ha concentrado en un sector específico como es el caso de micro y pequeñas empresas textiles que no tienen una gran atención por las grandes empresas que se dedican al servicio de bordado.



 El posicionamiento de la empresa, se logrará a través de un trabajo altamente especializado. Como deseamos convertirnos en una empresa líder en el servicio de bordado; será necesario utilizar los siguientes mecanismos:



-



Publicidad a través de paginas de publicidad de Internet y redes sociales



-



Establecer un contacto directo con los clientes a través de cartas ofreciéndoles nuestros servicios, promociones, descuentos



-



En nuestra pagina web implementar un sistema de ventas tanto que cliente pueda consultar sus inquietudes y hacer presupuestos y comparar costos.



-



El cliente nos solicita un presupuesto o cotización mediante un e-mail o mediante un formulario Web informándonos que tipo de indumentaria necesita bordar cantidades, calidades y todo lo que crea necesario para satisfacer su requerimiento. Nos adjunta en un mail un archivo conteniendo la imagen que desea bordar, mencionando sus medidas en la prenda terminada y características de color, texturas.



b. Estrategias Diferenciación La estrategia competitiva señalada en el proyecto de inversión es la diferenciación. Por lo tanto, nuestra diferenciación seguirá siendo:



1



- Puntualidad en la entrega de los pedidos.



2



-Ubicacion estratégica.



3



- Calidad en el servicio e insumos.



4



- Fino acabado en unión de piezas y presentación del producto. - Como valor agregado pensamos en el futuro brindar asesoramiento permanente a las MYPES, en el diseño de del bordado o sugerencia de colores s que permitan potenciar la imagen del producto



CUATRO ps



Producto – Servicio



El servicio que ofrecemos es el bordado digital de alta calidad para empresas textiles que tercerizan ese proceso, así como personas naturales que tengan necesidad del servicio. También ofrecemos servicio de “Ponchado” que consiste en hacer el diseño utilizando un programa especial de la imagen que se quiere bordar.



 Precio



Los precios serán acorde al mercado y al nivel de nuestros costos, nuestra ventaja respecto a nuestros competidores será que el cliente no se tendrá que movilizar hacia otras zonas, ahorrándose tr Plaza



Nuestro producto se ofrecerá a través internet por medio de nuestra página y nuestra oficina ubicada en el distrito de San Juan de Miraflores. Promoción



Para la promoción de nuestro servicio se ejecutara un programa de comunicaciones, enmarcado principalmente en un programa de identidad corporativa, una campaña de publicidad de lanzamiento y mantenimiento.



 PLAN DE OPERACIONES 5



Nuestra producción se desarrollara a través de ordenes por encargo, es decir, produciremos



solo en base a pedidos, ya que somos una empresa que se va a iniciar, en un primer momento tendremos poca demanda, ya con el transcurrir del tiempo y aplicando nuestro plan de marketing la producción se ira incrementando. Los costos varian proporcionalmente con los pedidos, y se determinara según el tamaño del diseño. 6 Medida base: 1,000 puntadas por minuto (ppm )



puntadas



tiempo



medidas



precio



200 600 1500



12 SEG 36 SEG 90 SEG 120 SEG 180 SEG



2x1 c.m 3x2 c.m 3x5 c.m



S/. 0.20 S/. 0.60 S/. 1.50



5x4 c.m



S/. 2.00



6x5 c.m



S/. 3.00



2000 3000



FICHA TECNICA DEL SERVICIO Denominación del servicio:



Bordado computarizado



Descripción General:



Prestación del servicio de bordado para los micros y pequeños textil y publico en



computarizado talleres de confección general. docena, ciento,



Según la demanda del cliente ( por millar)



Proceso del servicio



1. Se recibe el pedido del cliente



Unidad de medida:



2. Se recibe el diseño pueda



3. Se convierte el diseño a un formato que leer la computadora



maquina



4. Se procede a dar las instrucciones a la de bordado



hilos,



5. Se calibra los componentes: posición de bobinas y agujas. 6. Se procede a bordar



prenda



7. Terminado el bordado se despacha la para que sea entregada al cliente



 o



ASPECTO RECURSOS HUMANOS



La empresa tiene por finalidad captar a los profesionales más eficientes y competentes del mercado a largo plazo. Para lo cual tiene como objetivo es implementar entrevistas psicológicas y técnicas, aplicación de pruebas psicométricas, verificación de referencias, visitas domiciliarias, entre otras.



PLAN CONTABLE Y FINANCIERO EXCELL



 INSUMOS La factibilidad de un proyecto depende en gran medida de la disponibilidad de los INSUMOS, por lo tanto en este punto se pretende identificar las fuentes de adquisición de insumos, por lo tanto en este punto se pretende identificar las fuentes de adquisición de materiales necesarios para el proceso de producción del servicio.



INSUMOS



DESCRIPCION / COSTO



PROVEED OR



DIRECCI ON



Itessa Fabricación de hilados y  mezclas para tejidos de  punto, hilados industriales y  semiindustriales.



Hilo



Compañia Industrial Atlantic S.A. Hilandería de algodón y  mezclas



COSTO: 15 SOLES 1 ROLLO 5000 mts



Comercial Textil Recytex S.A.C. Fábrica de hilados tejidos de punto y   plano



Ate VitarteLima



Lima Cercado de Lima



 Militello y Cía. S.R.L



Limacercado



Repuesto s de maquinar ias



AteVitarte



Entre telas



COSTO: 12 SOLES 1 ROLLO 100 mts



Aceite lubricant es para maquinar ias



Tubordad ora. net



COSTO: 80 SOLES LA CAJA Cajas de 25 uds.



AGUJAS



COSTO: 10 SOLES 1 paquetes de 10 unidades



Agujas Schme tz



AteVitarte



 Bordado Industrial de 1 a 4 cabezas con el software de diseño EDS Design Shop Life



Militello y Cía. S.R.L



LimaCercado



Borato s.a.c



La Victoria



CompuPla za



Lima Cercado



BROTHER Rotulador es para el marcado temporal del tejido. No más marcas permane ntes en el COSTO: 3.5 SOLES tejido 1 UNIDAD



Lentejuel as para el bordado



Composición: 100% Poliéster  Tamaño: diámetro 5 mm Disponibilidad: 53 colores Unidades: 19.000 lentejuelas por disco Longitud: 91,44 metros (100 yardas)



 CONCLUSIONES



El siguiente proyecto ha sido pensado en la satisfacción de aquellos micro y pequeños talleres de confecciones. Es por esto que del siguiente trabajo obtenemos las siguientes conclusiones: 







Existe una gran demanda insatisfecha en el distrito de San Juan de Mirafliores que asciende a …. ,  Nuestro servicio iría dirigido a los micro y pequeños talleres de confección de ropa de vestir para cualquier tipo de persona.







El número de competidores existentes dentro de San Juan de Miraflores es reducido dado que la mayoría de estos ofrecen servicios de muy mala calidad, además que los tiempos de entrega de la mercadería es demasiado. Lo cual perjudica en mucho a los potenciales clientes.







Debido a que somos una nueva alternativa de servicio para las micro y pequeñas talleres de confecciones, hemos decidido que la estructura organizativa de la empresa será plana, dado que cada uno de nosotros deberá realizar las mismas tareas mientras la empresa este en miras de posicionarse en el mercado.







La inversión requerida para el negocio asciende a con 00/100 nuevos soles, los cuales serán aportados por los socios Renzo Loayza Vargas, Darío Loayza Córdova los cuales aportaran cada uno S/. con 00/100 nuevos soles. El resto de los socios aportara su experiencia laboral, conocimiento y tiempo al éxito del negocio.







Después de evaluar la idea de negocio mediante análisis del sector, encuestas y determinación de la TIR y VNA podemos concluir que la bordadora computarizada en el distrito de San Juan de Miraflores sería una atractiva inversión ya que generaría una rentabilidad anual de …..



RECOMENDACIONES



 En base a las conclusiones que se enunciaron anteriormente se puede dar las siguientes recomendaciones: 



Si bien nuestro distintivo será la calidad y la entrega a tiempo, somos conscientes que  para posicionarnos también utilizaremos cartas a las empresas, invitaciones, volantes.







Ubicar las instalaciones de la empresa en el Sector “ “ del distrito de San Juan de Miraflores.







Adoptar la estructura plana para la organización, considerando que en un primer  momento todos los socios tendrán que brindar su tiempo disponible para el éxito de la empresa.







Capacitar a los socios en el manejo del programa del diseño para que se familiaricen y  puedan apoyar en el proceso del servicio.







Invertir los recursos financieros como se tiene previsto.



 ANEXOS



CONSTITUCION DE HILOS Y PUNTADAS SA.C. SEÑOR NOTARIO SÍRVASE EXTENDER EN SU REGISTRO DE ESCRITURAS PÚBLICAS UNA CONSTITUCIÓN SIMULTÁNEA DE SOCIEDAD  ANONIMA CERRADA, QUE OTORGAN: a) MILAGROS DIESTRO PEREZ, DE NACIONALIDAD PERUANA IDENTIFICADO CON DNI 45154744, DE OCUPACION ESTUDIANTE, DOMICILIADO EN SAN JUAN DE MIRAFLORES. b) HENRY QUIROZ ESPINOZA, DE NACIONALIDAD PERUANA IDENTIFICADO CON DNI 46451122, DE OCUPACION ESTUDIANTE, DOMICLIADO EN SAN MARTIN DE PORRES. c) JIMMY HUANGAL CHOQUE, DE NACIONALIDAD PERUANA, IDENTIFICADO CON DNI 44078059, DE OCUPACION ESTUDIANTE, DOMICLIADO EN SAN JUAN DE LURIGANCHO. d) RUBEN ARTURO LOAYZA VARGAS, DE NACIONALIDAD PERUANA IDENTIFICADO CON DNI 43554455 DE OCUPACION ESTUDIANTE, DOMICLIADO EN SAN JUAN DE MIRAFLORES. e) RENZO LOAYZA VARGAS, DE NACIONALIDAD PERUANA, IDENTIFICADO CON DNI 65424451 DE OCUPACION ESTUDIANTE, DOMICILIADO EN SAN JUAN DE MIRAFLORES. f) DARIO LOYZA CORDOVA DE NACIONALIDAD PERUANA IDENTIFICADO CON DN 07445511 DE OCUPACION ESTUDIANTE, DOMICLIADO EN SAN JUAN DE MIRAFLORES. g) CINTHIA MIRANDA ZAPATA DE NACIONALIDAD PERUANA, IDENTIFICADO CON DNI 08445558 DE OCUPACION ESTUDIANTE, DOMICILIADO EN SAN MARTIN DE PORRES. LOS TERMINOS SIGUIENTES: PRIMERO.- POR EL PRESENTE PACTO SOCIAL, LOS OTORGANTES MANIFIESTAN SU LIBRE VOLUNTAD DE CONSTITUIR UNA SOCIEDAD ANONIMA CERRADA, BAJO LA DENOMINACION DE “HILOS Y PUNTADAS SOCIEDAD ANONIMA CERRADA”, PUDIENDO UTILIZAR LA DENOMINACIÓN ABREVIADA DE “HILOS Y PUNTADAS S.A.C.”; SE OBLIGAN A EFECTUAR LOS APORTES PARA LA FORMACION DEL CAPITAL SOCIAL Y A FORMULAR EL CORRESPONDIENTE ESTATUTO. SEGUNDO.- EL MONTO DEL CAPITAL DE LA SOCIEDAD ES DE S/. , 70,000.00 (VEINTISEIS MIL Y 00/100 EN NUEVOS SOLES) DIVIDIDO EN 70000 ACCIONES NOMINATIVAS DE UN VALOR NOMINAL DE S/ 1.00 CADA UNA SUSCRITAS Y PAGADAS DE LA SIGUIENTE MANERA:



1. 2. 3. 4. 5. 6. 7.



MILAGROS DIESTRO PEREZ, SUSCRIBE 10,000 ACCIONES NOMINATIVAS Y PAGA S/. 10,000.00 MEDIANTE  APORTES EN BIENES DINERARIOS. HENRY QUIROZ ESPINOZA, SUSCRIBE 10,000 ACCIONES NOMINATIVAS Y PAGA S/. 10,000.00 MEDIANTE  APORTES EN BIENES DINERARIOS. JIMMY HUANGAL CHOQUE, SUSCRIBE 10,000 ACCIONES NOMINATIVAS Y PAGA S/. 10,000.00 MEDIANTE  APORTES EN BIENES DINERARIOS. RUBEN ARTURO LOAYZA VARGAS, SUSCRIBE 10,000 ACCIONES NOMINATIVAS Y PAGA S/. 10,000.00 MEDIANTE APORTES EN BIENES DINERARIOS. RENZO LOAYZA VARGAS, SUSCRIBE 10,000 ACCIONES NOMINATIVAS Y PAGA S/. 10,000.00 MEDIANTE  APORTES EN BIENES DINERARIOS. DARIO LOAYZA CORDOVA, SUSCRIBE 10,000 ACCIONES NOMINATIVAS Y PAGA S/. 10,000.00 MEDIANTE  APORTES EN BIENES DINERARIOS. CINTHIA MIRANDA ZAPATA, SUSCRIBE 10,000 ACCIONES NOMINATIVAS Y PAGA S/. 10,000.00 MEDIANTE  APORTES EN BIENES DINERARIOS.



EL CAPITAL SOCIAL SE ENCUENTRA TOTALMENTE SUSCRITO Y PAGADO TERCERO.- LA SOCIEDAD SE REGIRÁ POR EL ESTATUTO SIGUIENTE Y EN TODO LO NO PREVISTO POR ESTE, SE ESTARÁ A LO DISPUESTO POR LA LEY GENERAL DE SOCIEDADES – LEY 26887 – QUE EN ADELANTE SE LE DENOMINARA LA “LEY”. ESTATUTO



ARTICULO 1.- DENOMINACION-DURACION-DOMICILIO: LA SOCIEDAD SE DENOMINA: “HILOS Y PUNATADAS SOCIEDAD  ANONIMA CERRADA” PUDIENDO USAR LA DENOMINACIÓN ABREVIADA “HILOS Y PUNATADAS S.A.C.”.



 TIENE UNA DURACION INDETERMINADA, INICIA SUS OPERACIONES EN LA FECHA DE ESTE PACTO Y ADQUIERE PERSONALIDAD JURIDICA DESDE SU INSCRIPCION EN EL REGISTRO DE PERSONAS JURIDICAS DE……………….



SU DOMICILIO ES LA PROVINCIA DE LIMA DEPARTAMENTO DE LIMA PUDIENDO ESTABLECER SUCURSALES U OFICINAS EN CUALQUIER LUGAR DEL PAIS O EN EL EXTRANJERO. ARTICULO 2.- OBJETO SOCIAL: LA SOCIEDAD TIENE POR OBJETO DEDICARSE A SERVICIO DE BORDADOS SE ENTIENDEN INCLUIDOS EN EL OBJETO SOCIAL LOS ACTOS RELACIONADOS CON EL MISMO QUE COADYUVEN A LA REALIZACION DE SUS FINES. PARA CUMPLIR DICHO OBJETO, PODRA REALIZAR TODOS AQUELLOS ACTOS Y CONTRATOS QUE SEAN LICITOS, SIN RESTRICCION ALGUNA.



ARTÍCULO 3.- CAPITAL SOCIAL: EL MONTO DEL CAPITAL DE LA SOCIEDAD ES DE 70,000.00 (VEINTISEIS MIL Y 00/100 EN NUEVOS SOLES) REPRESENTADO POR 70,000 ACCIONES NOMINATIVAS DE UN VALOR NOMINAL DE S/1.00 CADA UNA.



EL CAPITAL SOCIAL SE ENCUENTRA TOTALMENTE SUSCRITO Y PAGADO.



ARTICULO 4.- TRANSFERENCIA Y ADQUISICION DE ACCIONES: LOS OTORGANTES ACUERDAN SUPRIMIR EL DERECHO DE PREFERENCIA PARA LA ADQUISICION DE ACCIONES, CONFORME A LO PREVISTO EN EL ULTIMO PARRAFO DEL ARTICULO 237º DE LA "LEY".



ARTICULO 5.- ORGANOS DE LA SOCIEDAD : LA SOCIEDAD QUE SE CONSTITUYE TIENE LOS SIGUIENTES ORGANOS:  A) LA JUNTA GENERAL DE ACCIONISTAS; B) EL DIRECTORIO Y C) LA GERENCIA.



ARTICULO 6.- JUNTA GENERAL DE ACCIONISTAS : LA JUNTA GENERAL DE ACCIONISTAS ES EL ORGANO SUPREMO DE LA SOCIEDAD. LOS ACCIONISTAS CONSTITUIDOS EN JUNTA GENERAL DEBIDAMENTE CONVOCADA, Y CON EL QUORUM CORRESPONDIENTE, DECIDEN POR LA MAYORIA QUE ESTABLECE LA "LEY" LOS ASUNTOS PROPIOS DE SU COMPETENCIA. TODOS LOS ACCIONISTAS INCLUSO LOS DISIDENTES Y LOS QUE NO HUBIERAN PARTICIPADO EN LA REUNION, ESTAN SOMETIDOS A LOS ACUERDOS ADOPTADOS POR L A JUNTA GENERAL.



LA CONVOCATORIA A JUNTA DE ACCIONISTAS SE SUJETA A LO DISPUESTO EN EL ART. 245 DE LA "LEY". EL  ACCIONISTA PODRA HACERSE REPRESENTAR EN LAS REUNIONES DE JUNTA GENERAL POR MEDIO DE OTRO  ACCIONISTA, SU CONYUGE, O ASCENDIENTE O DESCENDIENTE EN PRIMER GRADO, PUDIENDO EXTENDERSE LA REPRESENTACION A OTRAS PERSONAS.



ARTICULO7.- JUNTAS NO PRESENCIALES: LA CELEBRACION DE JUNTAS NO PRESENCIALES SE SUJETA A LO DISPUESTO POR EL ARTICULO 246 DE LA "LEY".



ARTÍCULO 8.- EL DIRECTORIO: LA SOCIEDAD TENDRÁ UN DIRECTORIO INTEGRADO POR MIEMBROS QUE PUEDEN O NO, SER ACCIONISTAS, CUYO PERÍODO DE DURACIÓN SERÁ DE TRES (3) AÑOS, PUDIENDO SUS MIEMBROS SER REELEGIDOS.



 EL CARGO DE DIRECTOR SÓLO RECAE EN PERSONAS NATURALES. LOS DIRECTORES PUEDEN SER REMOVIDOS EN CUALQUIER MOMENTO POR LA JUNTA GENERAL. EL CARGO DE DIRECTOR ES RETRIBUIDO. LOS DIRECTORES SERÁN ELEGIDOS CON REPRESENTACIÓN DE LA MINORÍA, DE ACUERDO A LA LEY GENERAL DE SOCIEDADES.



ARTÍCULO 9.- VACANCIA: VACA EL CARGO DE DIRECTOR POR FALLECIMIENTO, RENUNCIA, REMOCIÓN O POR INCURRIR EL DIRECTOR EN ALGUNA DE LAS CAUSALES DE IMPEDIMENTO SEÑALADAS POR LA LEY. EN CASO DE VACANCIA, EL MISMO DIRECTORIO PODRÁ ELEGIR A LOS REEMPLAZANTES PARA COMPLETAR SU NÚMERO POR EL PERÍODO QUE AÚN RESTA AL DIRECTORIO. EN CASO DE QUE SE PRODUZCA VACANCIA DE DIRECTORES EN NÚMERO TAL QUE NO PUEDA REUNIRSE VÁLIDAMENTE EL DIRECTORIO, LOS DIRECTORES HÁBILES ASUMIRÁN PROVISIONALMENTE LA ADMINISTRACIÓN Y CONVOCARÁN DE INMEDIATO A LA JUNTA DE ACCIONISTAS QUE CORRESPONDA PARA QUE ELIJAN NUEVO DIRECTORIO. DE NO HACERSE ESTA CONVOCATORIA O DE HABER VACADO EL CARGO DE TODOS LOS DIRECTORES, CORRESPONDERÁ AL GERENTE REALIZAR DE INMEDIATO DICHA CONVOCATORIA. SI LAS REFERIDAS CONVOCATORIAS NO SE PRODUJESEN DENTRO DE LOS DIEZ DIAS SIGUIENTES, CUALQUIER ACCIONISTA PUEDE SOLICITAR AL JUEZ QUE LA ORDENE, POR EL PROCESO SUMARISIMO.



ARTÍCULO 10.- CONVOCATORIA, QUÓRUM Y ACUERDOS : EL DIRECTORIO SERÁ CONVOCADO POR EL PRESIDENTE, O QUIEN HAGA SUS VECES, CONFORME A LO ESTABLECIDO EN EL ARTÍCULO 167º DE LA LEY GENERAL DE SOCIEDADES. EL QUÓRUM PARA LA REUNIONES DEL DIRECTORIO SERÁ DE LA MITAD MÁS UNO DE SUS MIEMBROS. SI EL NÚMERO DE DIRECTORES ES IMPAR, EL QUÓRUM ES EL NÚMERO ENTERO INMEDIATO SUPERIOR AL DE LA MITAD DE AQUÉL. CADA DIRECTOR TIENE DERECHO A UN VOTO. LOS ACUERDOS DE DIRECTORIO SE ADOPTAN POR MAYORÍA ABSOLUTA DE VOTOS DE LOS DIRECTORES PARTICIPANTES; EN CASO DE EMPATE, DECIDE QUIEN PRESIDE LA SESIÓN.



ARTÍCULO 11.- GESTIÓN Y REPRESENTACIÓN : EL DIRECTORIO TIENE LAS FACULTADES DE GESTIÓN Y DE REPRESENTACIÓN LEGAL NECESARIAS PARA LA ADMINISTRACIÓN DE LA SOCIEDAD, DENTRO DE SU OBJETO, CON EXCEPCIÓN DE LOS ASUNTOS QUE LA LEY O EL ESTATUTO ATRIBUYAN A LA JUNTA GENERAL.



ARTÍCULO 12.- DELEGACIÓN: EL DIRECTORIO PUEDE DELEGAR SUS FACULTADES CONFORME A LO ESTABLECIDO EN EL ARTÍCULO 174º DE LA LEY GENERAL SOCIEDADES.



ARTÍCULO 13.- RESPONSABILIDAD: LA RESPONSABILIDAD DE LOS DIRECTORES SE RIGE POR LO ESTABLECIDO EN LOS ARTÍCULO 177º Y SIGUIENTES DE LA LEY GENERAL SOCIEDADES.



ARTÍCULO 14.- GERENTE GENERAL: LA SOCIEDAD TENDRÁ UN GERENTE GENERAL. LA DURACIÓN DEL CARGO ES POR TIEMPO INDEFINIDO. EL GERENTE PUEDE SER REMOVIDO EN CUALQUIER MOMENTO POR EL DIRECTORIO O POR LA JUNTA GENERAL, CUALQUIERA QUE SEA EL ÓRGANO DEL QUE HAYA EMANADO SU NOMBRAMIENTO.



ARTÍCULO 15.- ATRIBUCIONES: EL GERENTE GENERAL ESTA FACULTADO PARA LA EJECUCION DE TODO ACTO Y/O CONTRATO CORRESPONDIENTES AL OBJETO DE LA SOCIEDAD, PUDIENDO ASIMISMO REALIZAR LOS SIGUIENTES  ACTOS:  A. B. C. D.



E.



DIRIGIR LAS OPERACIONES COMERCIALES Y ADMINISTRATIVAS. ASISTIR CON VOZ PERO SIN VOTO A LAS SESIONES DEL DIRECTORIO, SALVO QUE ESTE ACUERDE SESIONAR DE MANERA RESERVADA. ASISTIR CON VOZ PERO SIN VOTO A LAS SESIONES DE JUNTA GENERAL, SALVO QUE ESTA DECIDA LO CONTRARIO. REPRESENTAR A LA SOCIEDAD ANTE TODA CLASE DE AUTORIDADES. EN LO JUDICIAL GOZARA DE LAS FACULTADES SENALADAS EN LOS ARTICULOS 74, 75, 77 Y 436 DEL CODIGO PROCESAL CIVIL, ASI COMO LA FACULTAD DE REPRESENTACION PREVISTA EN EL ARTICULO 10 DE LA LEY 26636 Y DEMAS NORMAS CONEXAS Y COMPLEMENTARIAS; TENIENDO EN TODOS LOS CASOS FACULTAD DE DELEGACION O SUSTITUCION. ADEMAS, PODRA CELEBRAR CONCILIACION EXTRAJUDICIAL, PUDIENDO SUSCRIBIR EL ACTA CONCILIATORIA, GOZANDO DE LAS FACULTADES SENALADAS EN LAS DISPOSICIONES LEGALES QUE LO REGULAN. ADEMAS PODRA CONSTITUIR Y REPRESENTAR A L AS ASOCIACIONES QUE CREA CONVENIENTE Y DEMAS NORMAS CONEXAS Y COMPLEMENTARIAS. ABRIR, TRANSFERIR, CERRAR Y ENCARGARSE DEL MOVIMIENTO DE TODO TIPO DE CUENTA BANCARIA; GIRAR, COBRAR, RENOVAR, ENDOSAR, DESCONTAR Y PROTESTAR, ACEPTAR Y REACEPTAR CHEQUES, LETRAS DE CAMBIO, PAGARES, CONOCIMIENTO DE EMBARQUE, CARTA DE PORTE, POLIZAS, CARTAS FIANZAS Y CUALQUIER CLASE DE TITULOS VALORES, DOCUMENTOS MERCANTILES Y CIVILES; OTORGAR



 RECIBOS CANCELACIONES, SOBREGIRARSE EN CUENTA CORRIENTE CON GARANTIA O SIN ELLA, SOLICITAR TODA CLASE DE PRESTAMOS CON GARANTIA HIPOTECARIA. F.  ADQUIRIR Y TRANSFERIR BAJO CUALQUIER TITULO; COMPRAR, VENDER, ARRENDAR, DONAR, DAR EN COMODATO, ADJUDICAR Y GRAVAR LOS BIENES DE LA SOCIEDAD SEAN MUEBLES O INMUEBLES, SUSCRIBIENDO LOS RESPECTIVOS DOCUMENTOS YA SEAN PRIVADOS O PUBLICOS. EN GENERAL PODRA CONSTITUIR GARANTIA HIPOTECARIA, MOBILIARIA Y DE CUALQUIER FORMA. PODRA CELEBRAR TODA CLASE DE CONTRATOS NOMINADOS E INNOMINADOS, INCLUSIVE LOS DE LEASING O ARRENDAMIENTO FINANCIERO, LEASE BACK, FACTORY Y/O UNDERWRITING, CONSORCIO, ASOCIACION EN PARTICIPACION Y CUALQUIER OTRO CONTRATO DE COLABORACION EMPRESARIAL, VINCULADOS CON EL OBJETO SOCIAL.  ADEMAS PODRA SOMETER LAS CONTROVERSIAS A ARBITRAJE Y SUSCRIBIR LOS RESPECTIVOS CONVENIOS ARBITRALES. G. SOLICITAR, ADQUIRIR, TRANSFERIR REGISTROS DE PATENTE, MARCAS, NOMBRES COMERCIALES CONFORME A LEY, SUSCRIBIENDO CUALQUIER CLASE DE DOCUMENTOS VINCULADOS A LA PROPIEDAD INDUSTRIAL O INTELECTUAL. H. PARTICIPAR EN LICITACIONES, CONCURSOS PUBLICOS Y/O ADJUDICACIONES, SUSCRIBIENDO LOS RESPECTIVOS DOCUMENTOS, QUE CONLLEVE A LA REALIZACION DEL OBJETO SOCIAL. EL GERENTE GENERAL PODRA REALIZAR TODOS LOS ACTOS NECESARIOS PARA LA ADMINISTRACION DE LA SOCIEDAD, SALVO LAS FACULTADES RESERVADAS A LA JUNTA GENERAL DE ACCIONISTAS.



ARTÍCULO 16.- RESPONSABILIDAD : EL GERENTE RESPONDE ANTE LA SOCIEDAD, LOS ACCIONISTAS Y TERCEROS, CONFORME A LO QUE SE ESTABLECE EN EL ARTÍCULO 190" DE LA LEY GENERAL DE SOCIEDADES.



EL GERENTE ES RESPONSABLE, SOLIDARIAMENTE CON LOS MIEMBROS DEL DIRECTORIO CUANDO PARTICIPE EN  ACTOS QUE DEN LUGAR A RESPONSABILIDAD DE ÉSTOS O CUANDO, CONOCIENDO LA EXISTENCIA DE ESOS ACTOS, NO INFORME SOBRE ELLOS AL DIRECTORIO O A LA JUNTA GENERAL.



ARTICULO 17.- MODIFICACION DEL ESTATUTO, AUMENTO Y REDUCCION DEL CAPITAL : LA MODIFICACION DEL PACTO SOCIAL, SE RIGE POR LOS ARTICULOS 198 Y 199 DE LA "LEY", ASI COMO EL AUMENTO Y REDUCCION DEL CAPITAL SOCIAL, SE SUJETA A LO DISPUESTO POR LOS ARTICULOS 201 AL 206 Y 215 AL 220, RESPECTIVAMENTE, DE LA "LEY".



ARTICULO 18.- ESTADOS FINANCIEROS Y APLICACION DE UTILIDADES : SE RIGE POR LO DISPUESTO EN LOS  ARTICULOS 40, 221 AL 233 DE LA "LEY".



ARTICULO 19 - DISOLUCION, LIQUIDACION Y EXTINCION : EN CUANTO A LA DISOLUCION, LIQUIDACION Y EXTINCION DE LA SOCIEDAD, SE SUJETA A LO DISPUESTO POR LOS ARTICULOS 407, 409, 410, 412, 413 A 422 DE LA "LEY".



CUARTO .- EL PRIMER DIRECTORIO DE LA SOCIEDAD ESTARÁ INTEGRADO POR: PRESIDENTE DEL DIRECTORIO : ANA SOFIA MEDINA PINEDA. D.N.I. 10318575 DIRECTOR: CECILIA QUINTANILLA DEL POZO, D.N.I. 07764193 DIRECTOR: JOSE CARLOS FELIX CORRALES D.N.I. 09720959



QUINTO .- QUEDA DESIGNADO COMO GERENTE GENERAL : CARLOS EMILIO VALENCIA VASQUEZ CON D.N.I. 25753963, CON DOMICILIO EN: JR. COMANDANTE JIMENEZ NRO. 265, DISTRITO DE MAGDALENA DEL MAR, PROVINCIA DE LIMA, DEPARTAMENTO DE LIMA. CLAUSULA ADICIONAL I.- SE DESIGNA COMO SUB-GERENTE DE LA SOCIEDAD A CECILIA QUINTANILLA DEL POZO CON D.N.I. 07764193, CON DOMICILIO EN: CALLE LOS ALAMOS NRO 396, DPTO 503, DISTRITO DE SAN ISIDRO, PROVINCIA DE LIMA, DEPARTAMENTO DE LIMA., QUIEN TENDRA LAS SIGUIENTES FACULTADES: - REEMPLAZAR AL GERENTE EN CASO DE AUSENCIA.
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